Тема 1. Международные стандарты бухгалтерского учета, их разработка и внедрение
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2. Особенности создания национальных систем бухгалтерского учета.
3. Статус международных стандартов бухгалтерского учета, их цель и преимущества.

4. Организация деяльности Комитета по международным стандартам бухгалтерского учета.
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6. Международные организации по вопросам нормативного регулирования и контроля учета

1. Сущность и значение международных стандартов бухгалтерского учета

Необходимость в международных стандартах бухгалтерского учета (МСБУ) заключается в следующем:

· предоставление возможности инвесторам сравнить инфор-мацию финансовых отчетов компаний в различных странах мира;

· соглашение по поводу "правдивого  и справедливого обзора".

2. Особенности создания национальных систем бухгалтерского учета

Система бухгалтерского учета - это совокупность приемов и ме-тодов, с помощью которых обобщаются процессы производства, снаб-жение и реализации продукции, определяются цели, обеспечивается уп-равление предприятием на основе стратегических и тактических задач.

Национальная система бухгалтерского учета характеризуется  та-кими показателями:

- использованием системы национальных бухгалтерских стан-дар-тов, разработанных с учетом национальных особенностей развития эко-номики;

- национальным планом счетов;
- системой организации бухгалтерского учета в масштабе фирм;
- метдологией определения конечного финансового результата;

- системой финансовой отчетности.
Например, МСБУ используют как национальные стандарты бухгал-терского учета (НСБУ) такие страны как Хорватия, Кипр, Кувейт, Латвия, Мальта, Пакистан, Грузия, Армения.

НСБУ разрабатывают отдельно, но как основу используют МСБУ в Чили, Иране, Словакии, Узбекистане, Китае, Сирии, Молдове.
НСБУ разрабатывают отдельно, не используя нормы МСБУ в Авст-рии, США, Канаде, Японии, России, Великобритании, Испании, Германии.

НСБУ не существует, а МСБУ формально не приняты в Ботсване.

НСБУ разрабатывают отдельно, но основываются на анализах МСБУ в большинстве случаев в Бразилии, Чехии, Франции, Индии, Лит-ве, Португалии, Швеции, Турции, Украине, Италии, Норвегии, Швей-царии.

На создание и функционирование национальных систем бухгал-терского учета оказывают влияние следующие факторы:

· влияние ведущих теоретиков и профессиональных организаций;

· экономические последствия от принятия бухгалтерских пра-вовых нормативов;

· общая экономическая ситуация в стране;

· налоговая политика;

· национальные особенности страны;

· пользователи финансовой информации и их цели;

· юридическая среда страны;

· источники финансирования;

· язык страны;

· влияние других стран на систему бухгалтерского учета;

· влияние общей атмосферы в стране.

3. Статус международных стандартов бухгалтерского учета, их цель и преимущества
Финансовая отчетность предприятий различных стран имеет опре-деленные отличия, которые обусловлены социальными, экономичес-кими и политическими факторами. 

Эти отличия значительно затрудняют анализ информации и приня-тие решений в условиях развития международной торговли, глобализа-ции финансовых рынков. 

Для обеспечения гармонизации  финансовой отчетности 29.06.73 г. создан Комитет по международным стандартам бухгалтерского учета (КМСБУ).

На сегодня МСБУ используется:

· как основа национальных требований к бухгалтерскому учету в многих странах мира;

· как международный базовый подход теми странами, которые разрабатывают свои собственные требования и стандарты;

· фондовыми биржами и регулирующими органами, которые тре-буют или разрешают иностранным эмитентам подавать финансовые от-четы согласно МСБУ;

· такими органами как Европейская комисия и Мировой банк, кото-рые требуют от должников подачи финансовой отчетности согласно МСБУ.

4. Организация деяльности Комитета по международным стандартам бухгалтерского учета
КМСБУ как независимый орган начал свою работу в 1973 г. Его целью является формирование, издание и усовершенство-вание стандартов бухгалтерского учета для негосударственного (частного) сектора. КМСБУ находится в Лондоне, спонсорами выступают 153 прогрес-сивных бухгалтерских организаций из 112 стран мира.

Совет КСМБУ обычно собирается 4 раза в год. В его состав входят представители из 16 городов (1 голос на каждый город): Австралия, Канада, Франция, Германия, Япония, Индия, Шри-Ланка, Малайзия, Мексика, Нидерланды, Федерация стран южного блока, Южная Африка, Зимбабве, Великобритания, США, Федерация Швейцарских холдинговых компаний

Структура КМСБУ представлена на рис.1.


Рис.1 Структура КМСБУ

В соответствии с рис. 1 структуру формируют:

ДОВЕРЕННЫЕ ЛИЦА, которые назначают членов Совета, членов Постоянного комитета по толкованиям (ПКТ);

СОВЕТ разрабатывает и утверждает стандарты бухгалтерского учета. В его состав входит 12 штатных членов и 2 в штате неполного дня, из которых: 5 – аудиторов – практиков; 3 имеют опыт в составлении финансовых отчетов; 3 – опыт пользователей финансовых отчетов; 1 – опыт преподавателя.

ПОСТОЯННЫЙ КОМИТЕТ ПО ТОЛКОВАНИЯМ, созданный в 1996 г. состоит из 12 членов из разных стран с правом голоса. Наблюдателями являются представители Международного комитета по ценным бумагам, Европейского Союза. Заседания посещают 2 представителя Совета КМСБУ.

УПРАВЛЯЮЩИЙ КОМИТЕТ осуществляет первичные иссле-дования и определяет все вопросы, связанные с темой стандарта, рас-сматривает применения Концептуальной основы; изучает региональные и национальные требования, а также практику относительно учетных  подходов.

5. Классификация моделей бухгалтерского учета

Однозначной классификации моделей бухгалтерского учета не су-ществует, в разных источниках они трактуются по-разному. Наиболее обобщенной классификацией моделей бухгалтерского учета является следующая:

Британо-американская (англо-саксонская) модель ориентируется на информационные запросы инвесторов. Для функционирования этой модели в стране должен быть развитый фондовый рынок, а компании не имеют права завысить инвестиционную привлекательность (прибыль). Для этой модели не характерна твердая регламентация учета. 

Большинство промышленных предприятий стран англо-саксонской группы используют постоянную систему учета запасов, которая базируется на беспрерывном их учете (то есть все текущие изменения запасов сырья, незавершенного производства и готовой продукции отображаются, на счетах соответствующих запасов). В основу выделения счетов для учета затрат предприятия в анг-лосаксонской системе учета положен функциональный признак. Для этого применяются счета "Производство", "Производственные накладные затраты", "Затраты на сбыт" и "Общие административные затраты". На первых двух счетах отображаются затраты, связанные с производством. Прямые производственные затраты отображаются непосредственно на счете "Производство", а косвенные накапливаются на счете "Производственные накладные затраты", а в конце отчетного периода списываются на счет "Производство" и распределяются между объек-тами калькулирования. Затраты подразделов, которые осуществляют непроизводственные функции (управление, сбыт и т.п.), не включаются в производственную себестоимость продукции. Эти затраты списываются на счет финансовых результатов в том отчетном периоде, в котором они были осуществлены. Данная модель характерна для таких стран как США, Канада, Нидерланды, Австралия.

Континентальная (франко-германская или европейская) модель характерна для стран Европы, в которых существуют тесные связи компаний с банками и государством. Этим странам присуща жесткая налоговая политика, поэтому система бухгалтерского учета характеризуется значительной консервативностью.  Для этой модели учета характерным является выделение двух автономных систем счетов соответственно для целей финансового и управленческого учета. В системе счетов финансового учета осуществляется перио-дический учет запасов, затраты группируются по элементам (мате-риалы, зарплата, амортизация и т.п.), а доходы по видам деятельности (основная, финансовая, чрезвычайная), отображаются расчеты с дебиторами и кредиторами, определяется общий финансовый результат. В системе счетов управленческого учета ведется постоянный учет запасов, осуществляется калькулирование себестоимости продукции и учет по центрам ответственности, определяется финансовый результат основной деятельности предприятия.

Счета финансового и управленческого учета не кореспондируют между собою. Взаимосвязь между ними достигается с помощью спе-циальных (отображающих) счетов ("Отображенные запасы", "Отоб-раженные закупки", "Отображенные затраты" и т.п.). На эти счета без-системно (без бухгалтерских записей) переносятся данные финансового учета об элементах затрат и запасах, которые потом перегруп-пировываются для целей управленческого учета. Данная модель характерна для таких стран как Австрия, Испания, Италия, Дания, Франция, Германия, Япония, Швейцария, Швеция.

Южно-американская модель ориентируется на корректировку дан-ных в соответствии с темпами инфляции. Эта модель распространена в Аргентине, Боливии, Бразилии, Чили, Эквадоре.

Исламская модель развивается под влиянием богословских идей, в соответствии с которыми запрещается получение финансовых диви-дендов ради собственных дивидендов (Ирак, Иран, Афганистан, Пакис-тан).

6. Международные организации по вопросам нормативного регулирования и контроля учета

К международным организациям, регулирующим вопросы учета относятся:

· Межправительственная группа экспертов Центра по транс-национальным корпорациям организации объединенных наций (ООН).

· Европейское экономическое сообщество (ЕЭС).

· Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР).

· КМСБУ.

· Международная федерация бухгалтеров (МФБ). Основана на 11 Международном конгрессе бухгалтеров, состоявшемся в Мюнхене в 1977 г. Основная цель – развитие и совершенствование профессии бухгалтера на основе согласованных стандартов. Страны: Аргентина, Австралия, США, Бельгия и др.).

· Конфедерация бухгалтеров стран Азии и Тихого океана создана в 1976 г. и объединяет 28 бухгалтерских организации из 18 стран . Основная цель – определение общих для региона обязанностей бухгалтера на основании унифицированных стандартов. (Бангладеш, Австралия, Бирма, Канада, Индия, Япония, США, Филиппины идр.).  

· Европейский союз экспертов по экономическому и финансовому учету (ЕСЭЭФУ) создан в 1951 г. объединяет 28 организаций по бухгалтерскому учету из 18 стран. Целью является: издание нормативных документов по бухгалтерскому учету, отчетности и ревизии; совершенствование и согласование  стандартов учета и ревизии в Европе: обеспечение постоянного участия бухгалтерских кадров в решении этих проблем. Страны – Италия, Бельгия, Австрия, Франция, Финляндия, Греция, Англия, Испания.

· Межамериканская организация бухгалтеров создана в 1949 г. в Сан-Хуане (Пуэрто-Рико), членами являются 27 профессиональных организаций из 21 страны. Основные усилия направлены на стандартизацию и гармонизацию практики учета в странах Латинской Америки.  Страны – Аргентина, Бразилия, Канада, США, Мексика.  

ТЕМА 2. КОНЦЕПТУАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ СОСТАВЛЕНИЯ И ПРЕДСТАВЛЕНИЯ ФИНАНСОВЫХ ОТЧЕТОВ
1. Цель составления финансовой отчетности и ее пользователи.

2. Состав и элементы финансовых отчетов.

3. Основополагающие принципы и предположения при составлении финансовой отчетности.

4. Качественные характеристики финансовых отчетов.

1. Цель составления финансовой отчетности и ее пользователи

Общие требования к финансовой отчетности изложены в Конце-птуальной основе составления и представления финансовых отчетов и в МСБУ № 1 «Представление финансовых отчетов».

Концептуальная основа содержит изложение концепций, на кото-рых базируется составление финансовых отчетов для внешних пользо-вателей. Она не является международным стандартом бухгалтерского учета и, соответственно, не определяет стандарты для определенной оценки или раскрытия информации. Из-за этого возникают разногласия между Концептуальной основой и отдельным стандартом учета, требо-вания которого являются приоритетными.

Целью составления финансовых отчетов является предоставление информации о финансовом состоянии, результатах деятельности и движении денежных потоков компаний для широкого круга пользователей.

Пользователями финансовой отчетности могут быть различные категории физических и юридических лиц. Например: кредиторы, инвесторы, акционеры, фискальные органы, государственные учреждения и т.п.

Информация должна быть исчерпывающей и доступной к восприятию лицами, компетентными в сфере коммерческой деятельности и желающими тщательно изучить эту информацию.

Финансовая отчетность должна содержать информацию об эконо-мических ресурсах предприятия, дебиторской задолженности, а также о результатах операций, событиях и обстоятельствах, которые изменяют эти ресурсы и задолженность.
2. Состав и элементы финансовых отчетов

Перед тем как перейти непосредственно к финансовым отчетам, важно понять базовые элементы этих отчетов системы МСБУ. 

Элементы в балансе, непосредственно связанные с оценкой фи-нансового состояния:

 активы; 

обязательства; 

собственный капитал. 

Элементы, непосредственно связанные с измерением результа-тов деятельности в отчете о прибылях и убытках: 

доходы; 

расходы.

Элементы, непосредственно связанные с измерением сумм де-нежных средств: 

элементы отчета о прибылях и убытках;

изменение элементов баланса.

Активы – это средства, контролируемые компанией, которые полу-чены в результате предыдущей деятельности и от которых ожидается получить экономические выгоды в будущем.

Обязательства – это существующее обязательство компании, вы-текающее из предыдущих операций, погашение которого предполагает отток средств.

Собственный капитал – это разница между всеми активами ком-пании и всеми её обязательствами.

Доходы – это  увеличение экономических выгод компании за отчет-ный период, которое выражается в увеличении активов или уменьшении обязательств, результатом чего является увеличение капитала (не за счет вкладов собственников).

Расходы – это уменьшение экономических выгод компании за отчетный период, которое выражается в уменьшении или потере стоимости активов или в увеличении обязательств, которые приводят к уменьшению капитала (не за счет изъятий собственников). Убытки считаются, по своей сути, расходами и не выделяются в отдельный элемент финансовой отчетности.

Таким образом, учетные принципы лежат в основе ведения всего процесса учета и составления отчетности.

3. Основополагающие принципы и предположения при составлении финансовой отчетности

Требования и предположения, касающиеся процесса измерения и распознания фактов хозяйственной деятельности, а также способов их раскрытия в отчетности, в свою очередь делятся на следующие группы:
1. Предположения относительно того, как фирма ведет учет и составляет свою отчетность.
2. Собственно основные принципы, или методики, которыми руководствуется фирма при ведении учета и отражении в отчетности фактов хозяйственной жизни.
3. Требования, которые должны соблюдаться при ведении фи-нансового учета и составлении отчетности. 

Остановимся более подробно на каждой из этих групп.

Предположения (Assumptions) включают в себя следующие утверждения:
1. Допущение единого изолированного предприятия (entity concept). Это допущение полагает, что данное предприятие существует как единая и в тоже время самостоятельная организация, которая от-делена в экономической деятельности как от своих владельцев, так и от всех прочих контрагентов. Соответственно, это допущение позволяет сконцентрироваться на данных, относящихся только к данному пред-приятию, и отбросить все не нужные.
2. Допущение непрерывности (going concept). Это допущение предполагает, что однажды созданное предприятие будет существовать в течение неопределенно долгого промежутка времени. Это не слишком правдивое предположение, а иногда просто неправильное, но оно помо-гает избежать проблем, связанных с распознанием прибылей или убыт-ков, служит основой для применения принципа себестоимости при оцен-ке активов, а также предоставляет сторонним пользователям лучшую возможность самим прогнозировать развитие предприятия.
3. Допущение использования денежного измерителя (monetary unit). В отчетности могут отражаться только операции и события, ко-торые имеют денежную оценку, причем натуральные или иные причины результатов, имеющих денежное измерение, не имеют особого зна-чения.
4. Допущение периодичности (periodicity) предполагает исчисление финансовых результатов по истечении определенных пе-риодов времени - месяца, квартала или года. Так как отчетный период, обычно финансовый год, редко совпадает по продолжительности с операционным циклом предприятия, то это допущение помогает решить проблему исчисления финансового результата по незавершенным опе-рациям и соотнесения частей этого результата с соответствующим пе-риодом.
Основными принципами (методами) учета являются:
1.Принцип себестоимости (prime cost) требует, чтобы все объек-ты учитывались по стоимости приобретения либо аналогичной. Приме-нение этого принципа сталкивается с многочисленными препятствиями, так как случаи, когда рыночная и/или восстановительная стоимость актива, особенно долгосрочного, продолжает равняться себестоимости его приобретения, представляют собой скорее исключение, чем правило.
2.Распознание прибыли и убытков (revenue recognition) базиру-ется на принципе начислений (accrual) и подразумевает их отражение в учете и отчетности в момент получения дохода (фактического возник-новения убытков), а не в момент реализации. 
3.Принцип соответствия (matching) требует соотнесения доходов и порождающих их расходов по времени. Соответственно, расходы (prepaid expenses), порождающие доходы в другом отчетном периоде, учитываются отдельно, так же, как расходы (deferred charges, accrued expenses), которые будут понесены позже, но уже принесли доходы. 
4. Принцип полного раскрытия информации (full disclosure) трбует предоставления всей существенной информации, в том числе и не относящейся к данному отчетному периоду, если обладание данной информацией существенно влияет на возможное поведение пользо-вателя.

5. Принцип двойной записи (double entry), который заключается в отражении одной и той же суммы по дебету одного счета и кредиту дру-гого. В США этот принцип рассматривается как чисто технический при-ем. Он позволяет составлять сложные проводки, когда кредитуется и дебетуется несколько счетов одновременно.
Основные требования (Demands) заключаются в соблюдении сле-дующих правил:
1. Определение соотношения издержки-выгоды (cost-benefit approach) требует соотнесения издержек по получению информации с вероятной или действительной полезностью этой информации. 
2. Требование существенности (materiality) требует раскрытия только той информации, которая является существенной для пользо-вателя при принятии решений на основе данных отчетности. Соответст-венно, изменение или неотражение существенной информации влечет за собой принятие пользователем неправильного решения. Этот прин-цип тесно связан с принципом полного раскрытия: информация может считаться полностью раскрытой, когда раскрыты все существенные детали этой информации. Принцип существенности позволяет ограни-чить объем информации до такого, который является достаточным, но не избыточным для пользователя.
3. Требование консерватизма, или осторожности (conservatism), в соответствии с которым убытки должны по мере возможности учиты-ваться в момент возникновения, даже если они еще не реализованы, а вот прибыли должны учитываться только в момент реализации. С этим принципом связан способ оценки по меньшей из стоимостей: себестои-мости и рыночной стоимости, а также другие, аналогичные по воздейст-вию на результаты фирмы.
4. Качественные характеристики финансовых отчетов

Следующей по важности частью принципов после целей являются качественные характеристики информации. В США выделяются четыре такие характеристики информации: релевантность, достоверность, со-поставимость и последовательность.

Релевантность (relevance) заключается в том, что информация должна способствовать принятию решения пользователем. Реле-вантность информации является результатом сочетания трех ее харак-теристик: предсказательной ценности (predictive value), свойства обрат-ной связи (Feed-back) и своевременности (timeliness).
Она должна обладать предсказывающей ценностью (свойство ин-формации, помогающее пользователям повышать вероятность реализа-ции прогнозов) для того, чтобы пользователь мог использовать ее в принятии инвестиционных решений. Она также должна обеспечивать обратную связь — не только прогнозирование, но и подтверждение и корректировку предыдущих прогнозов. И, наконец, она должна быть своевременной, чтобы сохранять свою полезность.
Надежность (reliability) определяется как "свойство информации, предполагающее ее достаточную свободу от ошибок и пристрастности, а также её способность точно представлять то, что предполагалось представить". Надежность состоит, в свою очередь, из трех составля-ющих: проверяемости (verifiability), репрезентативной достоверности (representative faithfulness) и нейтральности (neutrality).
Проверяемость означает, что, пользуясь одними и теми же дан-ными, различные эксперты придут к одинаковым выводам. Репрезен-тативная достоверность данных подразумевает, что существует пря-мая связь между явлением и его оценкой и нет каких-либо опосреду-ющих факторов, которые способны исказить оценку явления при том, что само явление остается неизменным. И, наконец, нейтральность подразумевает, что на оценку явления не оказывает влияния то, каких целей хочет добиться данный пользователь или эксперт с помощью данной оценки. Таким образом, искаженная интерпретация информации финансового учета при формировании финансовой отчетности с целью повысить кредитоспособность предприятия нарушает в том числе и нейтральность предоставляемой информации.
Сопоставимость (comparability) - это свойство формы предоставления информации, которое повышает ее полезность за счет возможности сравнения ее с аналогичными показателями или данными. Предельной формой сопоставимости является единообразие (unifor-mity), когда фирмы предоставляют информацию не просто в сопос-тавимом, а в совершенно однообразном формате.

Под последовательностью (consistency) подразумевается пос-тоянство в применении любого данного учетного принципа или способа учета для данного объекта учета. Но иногда постоянство, применяемое слепо, не только не помогает в правильной оценке положения фирмы, но и существенно искажает его. Например, последовательное приме-нение принципа себестоимости в отношении учета основных средств при высокой инфляции способно привести к тому, что текущий ремонт станка будет стоить дороже, чем его учетная стоимость. Поэтому применение принципа последовательности ограничено и иногда сво-диться к требованию подробного раскрытия последствий изменения в применяемых методах учета.
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3.1. Структура и содержание баланса

Баланс показывает финансовое положение компании на опреде--ленную дату, отражая имеющиеся ресурсы, задолженность и собст-венный капитал. 

Балансовый отчет западных компаний может быть представлен в горизонтальном и вертикальном форматах. Баланс, составленный по горизонтальному формату, представляет собой двустороннюю таблицу (левая часть – актив, правая часть – пассив). Такой формат применяют фирмы США, Франции, Германии, Италии, Испании и других стран.

Хотя методический подход к составлению баланса во всех странах одинаков, само расположение статей может различаться. Так, в ряде английских фирм пассив баланса расположен слева, а актив - справа. 

В других же английских фирмах и фирмах ряда других стран баланс составляется по вертикальной форме, когда статьи пассива идут за статьями актива или наоборот. При составлении бухгалтерского баланса по вертикальному формату статьи пассива вычитаются из статей актива. При этом основное балансовое уравнение будет представлено в следующем виде:

Собственный капитал = Активы – Обязательства.

Независимо от формата представления, статьи баланса должны быть оценены в соответствии с принятыми в стране стандартами следующим образом (см. табл. 3.1).

Таблица 3.1- Оценка статей баланса

	Наименование статьи баланса
	Оценка

	
	МСБУ
	GAAP

	Запасы
	по наименьшей из двух стоимостей себестоимость или рыночная стоимость)
	по себестоимости или по наименьшей из двух стои-мостей

	Денежные средства
	по фактической стоимости
	по фактической стоимос-ти

	Дебиторская задолженность
	по чистой стоимости реа-лизации 
	по чистой стоимости реа-лизации

	Основные средства и нематериальные активы
	по остаточной стоимости
	по остаточной стоимости

	Долгосрочные инвестиции
	1. по себестоимости

2. по переоцененной стои-мости

3. по наименьшей оценке
	метод себестоимости

метод участия в капи-тале

метод консолидации

	Текущие инвестиции
	1. по рыночной стоимости

2. по наименьшей оценке
	по себестоимости

по амортизируемой стоимости

по рыночной стои-мости

	Текущие обязательства
	по фактической стоимости
	по фактической стои-мости

	Долгосрочные обязательства
	1. по фактической стои-мости

2. по приведенной стои-мости
	1. по фактической стои-мости

2. по приведенной стои-мости


Активы компании могут быть отражены в балансе только в том слу-чае, когда их оценка может быть достоверно определена и существует вероятность получения экономической выгоды от их использования.

После даты составления баланса могут происходить события, которые оказывают существенное или несущественное влияние на состояние активов и обязательств. События после даты баланса post balance sheet events) - это благоприятные и неблагоприятные события, которые произошли между датой баланса и датой утверждение финансовой отчетности к опубликованию. При этом датой опубликования отчетности является дата официального разрешения дирекции компании на выпуск (публикацию, предоставление) финансовых отчетов внешним пользователям.

События после даты баланса можно классифицировать следующим образом:

1. События, свидетельствующие об обстоятельствах, которые существовали на дату баланса. Они влияют на состояние активов и обязательств на дату баланса и требуют корректировки их оценки.

2. События, указывающие на обстоятельства, которые возникли после даты баланса. Такие события не оказывают влияния на состояние активов и обязательств и требуют раскрытия характера и последствий событий, если они существенны, в примечаниях к финансовой отчетности.

Если следствия приведенных событий являются настолько существенными, что могут повлиять на способность пользователей финансовых отчетов делать соответствующие оценки и принимать решения, в примечаниях к финансовым отчетам следует раскрывать характер события, оценку финансового результата или утверждения, что такую оценку сделать невозможно. Наряду с этим не следует признавать на дату баланса дивиденды, которые были предложены или объявлены после этой даты.

Примерами второй классификационной группы являются:

         объединение предприятий после даты баланса или продажа большого дочернего предприятия;

         объявление плана  прекращения деятельности, ликвидации акти-вов или погашения обязательств, относящихся к деятельности, которая прекращается;

         изменения ставок налогов или налогового законодательства, при-нятых или объявленных после даты баланса, которые влияют на теку-щие и отсроченные налоговые активы и обязательства;

         начало большого судебного процесса, начавшегося исключительно вследствие событий, которые состоялись после даты баланса.

3. 2. Структура и содержание отчета о прибылях и убытках

Отчет о прибылях  и убытках - это отчет о доходах, затратах и фи-нансовых результатах в деятельности предприятия.

Доход – это возрастание экономической выгоды в виде увеличения активов или уменьшения обязательств.

Расходы – это уменьшение экономической выгоды в виде выбытия активов или увеличения обязательств.

Доходы и расходы отражаются в отчете при соблюдении двух условий:

1) оценка может быть достоверно определена;

2) увеличение или уменьшение экономических выгод.

Структура отчета о прибылях и убытках базируется на классификации деятельности предприятия (обычной и чрезвычайной).

МСБУ не определяет форму отчета, но содержит определенные требования, предъявляемые к статьям доходов и расходов.

В отчете должны быть отраженные следующие статьи:

             выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг);

             прочие операционные доходы и расходы;

             прибыль или убыток от обычной деятельности;

             финансовые доходы и расходы;

             финансовый результат (прибыль или убыток);

             доля прибыли или убытка в ассоциированных компаниях;

             доля меньшинства;

             финансовый результат от инвестиционной деятельности;

             чрезвычайные статьи;

             расходы по налогу на прибыль;

             чистая прибыль или убыток.

В практике применяют различные форматы отчета о прибылях и убытках. Но все  эти форматы можно классифицировать следующим образом:











Рис. 3.1 Классификация форматов отчета о прибылях и убытках
В соответствии с МСБУ № 8 в случае, если доход или расход име-ет также показатели величины, характера и частоты, что раскрытие их является важным для лучшего понимания результатов деятельности компании и прогнозирования ее финансового состояния, характер  и сумму таких статей следует раскрывать в отдельности. Часто это делают в примечаниях к финансовым отчетам.

Примерами обстоятельств, которые могут привести к отдельному раскрытию статей в отчете о прибылях и убытках являются такие:

            списание стоимости запасов до чистой стоимости реализации или основных средств до их восстановительной стоимости, а также сторнирование такого списания;

            реструктуризация деятельности компании и сторнирование любых отчислений для обеспечения затрат на реструктуризацию;

            урегулирование судебных исков.

В определенных случаях МСБУ разрешают взаимную компенсацию (сворачивание) прибылей и убытков, то есть отражение в отчете о прибылях и убытках чистой суммы (разности). Таким образом могут быть отражены следующие статьи: прибыли и убытки от реализации текущих инвестиций; изменения в оценке текущих инвестиций, признанные как доход; курсовые разницы; доля в прибылях и убытках ассоциированных предприятий, если учет ведется по методу участия в капитале. Следует помнить, что существенные статьи нельзя объединять с другими статьями или компенсировать другими статьями без отдельной расшифровки.

Все доходы и расходы, признанные в отчетном периоде, следует включать в расчет чистой прибыли или убытка за этот период. Тем не менее в некоторых случаях МСБУ предусматривают исключения из этого правила. Следующие доходы и расходы не включаются в отчет о прибылях и убытках:

           сумма корректировки существенной ошибки, связанной с пред-шествующими периодами, которая учитывается в соответствии с базис-ным подходом МСБУ № 8;

           влияние изменений в учетной политике, которые учитываются в соответствии с базисным подходом МСБУ 8;

           большинство дооценок и уценок, которые происходят в результа-те переоценок основных средств и финансовых активов (в соответствии с МСБУ № 16 и 39);

           большинство курсовых разниц, которые возникают при переводе отчетов в иностранных валютах и хеджировании чистых инвестиций в зарубежные предприятия (в соответствии с МСБУ № 21);

           разница между фактической себестоимостью выкупленных акций собственной эмиссии и стоимостью их перепродажи (в соответствии с Толкованием ПКТ-16 «Акционерный капитал: выкупленные инструменты собственного капитала (собственные выкупленные акции)»).

Приведенные доходы и расходы отображаются непосредственно в Отчете об изменениях в собственном капитале.

Наряду с этим, в соответствии с МСБУ № 39 «Финансовые инстру-менты: признание и оценка», не будут включаться в отчет о прибылях и убытках некоторые прибыли и убытки по финансовым инструментам, если они признаются впервые.

Итак, чистая прибыль или убыток за период состоит из двух эле-ментов:

1) прибыли или убытка от обычной деятельности;

2) прибыли или убытка от чрезвычайных событий.

3. 3. Структура и техника составления отчета о движении денежных средств

Порядок составления и представление отчета о движении денеж-ного средства определяется МСБУ № 7 “Отчетом о движении денежных средств”, который издан в 1992 году.

Отчет о движении денежных средств должен отражать информа-цию о денежных потоках предприятия за определенный период в разре-зе видов деятельности.

Под денежными потоками понимают поступление и выбытие де-нежных средств и их эквивалентов.

Неденежные операции (бартерные операции, обмен собственных акций на акции другого предприятия и т.д.) не отражаются в отчете, а указываются в примечаниях к финансовой отчетности.

Структура отчета базируется на классификации видов деятель-ности:

               операционной;

               финансовой;                инвестиционной.

Операционной считают основную деятельность, которая приносит предприятию доход, а также другие виды деятельности, кроме инвести-ционной и финансовой.

Инвестиционная деятельность охватывает операции по приобрете-нию и продаже долгосрочных (необоротных) активов, а также кратко-срочных (текущих) финансовых инвестиций, которые не являются экви-валентами денежных средств.

Движение денежных средств в результате инвестиционной дея-тельности включает:

             выплаты для приобретения и поступления от продажи основных средств, нематериальных и других долгосрочных активов;

             выплаты средств для приобретения и поступление средств от продажи собственного капитала или долговых обязательств других предприятий, а также доли участия в капитале совместных предприятий;

             авансы и депозиты третьей стороне (за исключением подписок и займов, осуществляемых финансовыми учреждениями);

             поступление средств от возвращения авансов и погашения займов, предоставленных другим предприятиям (за исключением авансов и займов финансовых учреждений);

             поступления и выплаты средств по фьючерсным, форвардным контрактам, опционам (кроме случаев, когда такие контракты заклю-чаются с дилерской или торговой целью или движение средства клас-сифицируется как финансовая деятельность).

Таким образом, поступление или выплата средств от инвести-ционной деятельности обычно определяется на основе анализа измене-ний в статьях необоротных активов и текущих финансовых инвестиций, а также данных отчета о прибылях и убытках.

Финансовая деятельность – это совокупность операций, которые приводят к изменению величины и состава собственного и заемного капитала.

МСБУ № 7 не определяет формат отчета о движении денежных средств, но он содержит конкретные требования и объяснения относи-тельно чрезвычайных статей, процентов и дивидендов, налога на при-быль, инвестиций в дочерние, ассоциированные предприятия, движение денежных средств в иностранной валюте, раскрытия информации об отдельных аспектах движения денежных средств.
Информация о движении средств в результате операционной дея-тельности может быть приведена с применением прямого или кос-венного методов. При использовании прямого метода для определения чистого изменения денежных средств вследствие операционной деятельности в отчете последовательно приводятся все основные классы (статьи) поступлений и расходов, разность которых показывает прирост или уменьшение денежного средства. Непрямой метод предусматривает отражение в отчете суммы чис-той прибыли (убытка), которая со временем последовательно коррек-тируется до величины чистого изменения денежных средств с включе-нием влияния неденежных операций, связанных с инвестиционной и фи-нансовой деятельностью. На практике в основном преобладает непрямой метод из-за его простоты.

Информацию о движении денежных средств в результате инвес-тиционной и финансовой деятельности необходимо подавать в отчете лишь прямым методом. Это означает, что следует в отдельности при-водить основные классы (статьи) поступлений и расходов денежных средств по каждому виду деятельности.

3. 4. Структура и содержание отчета об изменениях в собственном капитале

Отчет об изменениях в собственном капитале отражает инфор-мацию о всеобъемлющей прибыли, так как чистая прибыль, приве-денная в отчете о прибылях и убытках не отражает части изменений в собственном капитале (дооценка активов, результаты изменений в учет-ной политике и т.д.).

Существует  2 формы представления информации:

	Отчет об изменениях в собственном капитале

	1
	2

	Отчет о собственном капитале
	Отчет о признанных прибылях и убытках

	
	Примечания к Отчету


Предприятия подают отчет об изменениях в собственном капитале, в котором приводится:

1) чистая прибыль или убыток за определенный период;

2) каждая статья доходов и расходов, прибыли или убытка (которая в соответствии с требованиями других стандартов признается непос-редственно в составе собственного капитала) и общая сумма по этим статьям;

3) кумулятивное влияние изменений в учетной политике и исправ-ление существенных ошибок, рассмотренных в соответствии с базовыми подходами в МСБУ № 8.

Кроме того, предприятию следует подавать в этом отчете или в примечаниях к нему:

1) капитальные операции с собственниками и выплаты дивидендов собственникам;

2) сальдо накопленной прибыли или убытка на начало опреде-ленного периода и на дату баланса, а также изменения за период;

3) согласование балансовой стоимости каждого класса собствен-ного капитала, премии по акциям и все обеспечения на начало и на конец периода, раскрывая каждое изменение в отдельности.

3.5. Примечание к финансовой отчетности

Под примечаниями к финансовой отчетности необходимо пони-мать совокупность показателей и объяснений, которые обеспечивают детализацию и обоснованность статей финансовых отчетов, а также другую информацию, которая предполагается П(С)БУ.

Все примечания к финансовым отчетам делятся на такие составляющие:

           учетная политика предприятия;

           информация, которая не приведена в финансовых отчетах, но является обязательной в соответствии с МСБУ;

           информация, которая содержит дополнительный анализ статей отчетности, необходимый для обеспечения их достоверности и точ-ности.

Процесс составления примечаний условно можно разделить на 3 основных этапа:

1) анализ требований к содержанию примечаний;

2) выбор необходимых разделов, блоков примечаний;

3) окончательные процедуры.

3.6. Консолидированная финансовая отчетность

Вопросы консолидации регламентируются МСБУ № 27 (пере-форматирован в 1994 г.) и распространяются на группы компаний. Группа – это материнская компания и все ее дочерние предприятия. Консолидированные финансовые отчеты – это финансовые отчеты группы, представленные как финансовые отчеты единого предприятия.

Материнская компания должна консолидировать все дочерние предприятия, как иностранные, так и местные.

Дочернее предприятие не включается в консолидацию, если:

1) контроль считается временным, поскольку дочернее пред-приятие покупается и содержится исключительно с целью его даль-нейшей реализации в близком будущем,

2) оно функционирует в условиях жестких долгосрочных ограни-чений, которые существенно уменьшают его способность передавать средства материнской компании.

Консолидированные финансовые отчеты следует составлять с использованием единой учетной политики для подобных операций и других событий при сходных обстоятельствах. Если невозможно ис-пользовать единую учетную политику, этот факт следует раскрывать вместе с долей статей в консолидированной финансовой отчетности, к которым применяется разная учетная политика.

Порядок составления консолидированной финансовой отчетности включает несколько этапов:

1. Объединения соответствующих статей  из отчетов дочерних и материнских компаний путем суммирования.

2. Отражение результатов операций с третьими по отношению к группе лицами.

3. Определение доли меньшинства в чистой прибыли консо-лидированных дочерних предприятий за отчетный период и коррек-тировка соответственно прибыли группы для получения чистой прибыли, которую можно отнести к собственникам материнской компании.

4. Определение доли меньшинства в чистых активах консолиди-рованных дочерних предприятий и представление в консолидиро-ванном балансе отдельно обязательств и акционерного капитала мате-ринской компании.

Доля меньшинства в чистых активах состоит:

1) из суммы на дату первоначального объединения, рассчитанной согласно МСБУ № 22;

2) из доли меньшинства в изменении капитала с даты объеди-нения.

При этом подлежат исключению:

1) балансовая стоимость инвестиций материнской компании в дочернее предприятие и доля собственного капитала материнской ком-пании в каждом дочернем предприятии;

2) внутригрупповые сальдо и внутригрупповые операции и нереа-лизованная прибыль, которая возникает в результате. Нереализованные убытки следует также исключить, кроме случаев, когда затраты не могут быть возмещены.

Тема 4. Учет оборотных активов

4.1. Учет денежных средств.

4.2. Учет дебиторской задолженности.

4.3. Учет запасов.

4.4. Учет краткосрочных инвестиций.

4.1. Учет денежных средств

Денежные средства компании можно разделить на две категории: денежные средства в кассе (cash on hand) и денежные средства в банке (cash in bank). В балансе все денежные средства компании обычно указываются в одной строке. К денежным средствам относятся монеты, банкноты, валюта, текущие и депозитные счета в банках (current accounts, bank deposits), на использование которых нет никаких ограничений. Если использование денежных средств ограничено, то они, как правило, классифицируются как инвестиции. Денежные средства отражаются в отчетности по объявленной или фактической стоимости (stated value).

Сверка выписки с банковского счета (bank deconciliation) обычно производится один раз в месяц. Такая процедура необходима, поскольку остаток на счету «Денежные средства», согласно бухгалтерским записям, обычно не совпадает с остатком по банковской выписке. 

Наличность, которая держится в сейфе, используется в основном для мелких платежей и называется мелкая касса (petty cash).

Интересна система ведения мелкой кассы (petty cash fund; imprest system). Непосредственно в компании содержится некоторая сумма наличных денег, за которые отвечает материально ответственное лицо. Устанавливается фиксированный размер «фонда мелкой кассы», кото-рый периодически возмещается (например, один раз в неделю) на точную сумму потраченного. При выдаче наличных денег выписывается ваучер, на котором указываются дата, сумма и назначение расходов. В идеале остаток наличных и общая стоимость ваучеров должны в сумме составлять фиксированную величину фонда мелкой кассы. Если при пополнении мелкой кассы выявляются небольшие расхождения, то они отражаются на счете «Недостаток  /  избыток денежных средств». При дебетовом сальдо этого счета в конце отчетного периода оно вклю-чается в состав общих операционных расходов, при кредитовом  -  в другие доходы.

Согласно американской практике, операции с мелкой кассой отражаются в учете следующим образом:

1) образование фонда мелкой кассы (получение наличных денег из банка):

д-т  Мелкая касса 

к– т Денежные средства;

2) выдача денег из мелкой кассы, оформленная ваучерами, в учете не отражается; 

3) пополнение мелкой кассы:

д –т Счета соответствующих расходов 

д – т /к – т Недостаток / Избыток денежных средств (если выявлен)

к – т Денежные средства

В Великобритании операции с мелкой кассой учитываются не-сколько иначе.

1) В момент выдачи наличных денег из мелкой кассы:

 д –т  Счета соответствующих расходов

 к – т Мелкая касса. 

2) При пополнении мелкой кассы (на сумму произведенных расходов)

 д– т Мелкая касса

   к – т Денежные средства.

4. 2. Учет дебиторской задолженности

Под дебиторской задолженностью компании (receivables – амер.; debt, debtors – англ.) понимаются обязательства покупателей или других контрагентов бизнеса перед компанией, например по выплате денег за предоставление товаров или услуг. В целом они подразделяются на те-кущую дебиторскую задолженность (current receivables), которая должна быть погашена в течение одного года или операционного цикла, и долгосрочную задолженность (non-current receivables).

Обычно дебиторская задолженность в балансе представлена по вышеперечисленным группам (видам):

              счета к получению (задолженность по счетам);

              векселя к получению;

             дебиторская задолженность, не связанная с реализационной деятельностью (как правило, в силу специфики статей с детальной расшифровкой).

Решение о порядке расположения различных видов дебиторской задолженности в балансе и степени детализации этих статей принимает сама компания. Дебиторская задолженность по счетам оценивается и отражается в отчётности по чистой стоимости реализации.

Счета к получению (дебиторская задолженность по счетам) – это вид дебиторской задолженности, который возникает при продаже това-ров по «открытому счёту» без письменного обязательства покупателя оплатить счёт. При нормальных условиях деньги по счёту должны быть получены в течение 30 – 60 дней, и дебиторская задолженность су-ществует в результате предоставления продавцом краткосрочного кредита  покупателю.

На Западе дебиторская задолженность широко распространена в результате существования гибкой системы многочисленных скидок.

Скидки, предоставляемые покупателю, можно подразделить на две большие группы:

1) торговые скидки (trade discounts) – это процентные скидки от ба-зовой (основной) цены. При продаже со скидкой счёт выставляется на чистую сумму (базовая цена за вычетом скидки) и соответственно дебиторской задолженностью признаётся чистая сумма.

2) скидки за оплату в срок (скидки сконто) – это скидки в зави-симости от срока оплаты (cash discounts, sales discounts). Эти скидки предлагаются с целью пробудить покупателя оплатить счёт до окон-чания оговоренного срока платежа. Например? продавец может тре-бовать оплатить счета в течение 60 дней. Однако при оплате в течение 10 дней покупателю предоставляется 5%-ная скидка. Такие условия обозначаются как «5/10, чистых 60» (5/10,net 60) или «5/10, п/60». 

Именно скидки за оплату в срок создают проблему признания дебиторской задолженности. Существует два метода отражения этих скидок в бухгалтерском учете.

1) Валовый метод (gross method) широко используется на прак-тике. Суть его состоит в следующем: продажа и дебиторская задол-женность записываются на общую (валовую), без скидки, сумму выстав-ленного счета. Скидки будут отражаться только в том случае, когда оп-лата произведена в течение периода действия скидки.

2) Чистый метод, суть которого состоит в следующем: при пер-воначальной продаже дебиторская задолженность записывается за вы-четом скидок, т.е. чистые суммы, а в ситуации, когда покупатель не ис-пользует скидки, появляется кредитовый счёт «Потерянные (упущенные) скидки за оплату в срок» (Cash (Sales) Discounts Forfeited). 

Наличие безнадёжного долга представляет собой потерю выручки от продажи. или убыток, что требует соответствующего снижения величины дебиторской задолженности по счетам (баланс) и уменьшения прибыли (отчёт о прибылях и убытках).

Существует два подхода, или метода списания безнадёжных долгов.

Первый метод – метод прямого списания. Согласно этому методу, не делается никаких предварительных оценок или записей безнадёжных долгов. Они отражаются в тот момент, когда точно выясняется, что данный счёт не будет оплачен: убыток записывается путём кредитования счёта «Счета к получению» и дебетования счёта «Рас-хо-ды на покрытие безнадёжных долгов».

Второй – метод начисления резерва – основывается на приме-нении двух вариантов расчета. В первом случае исходя из опыта прош-лых лет рассчитывают долю (процент) безнадёжных долгов в общем объёме продаж (или в объёме продаж определённым покупателям) и применяют этот процент (умножают) к величине продаж текущего года (продаж определённым покупателям), получая таким образом величину резерва на покрытие безнадёжных долгов и соответственно списы-вае-мых расходов текущего года. На эту сумму делается проводка:

д-т Расходы на покрытие безнадёжных долгов

к-т Резерв на покрытие безнадёжных долгов.

Во втором случае на основе опыта прошлых лет рассчитывается процент безнадёжных долгов в общем объёме дебиторской задолжен-ности по счетам, который применяется (умножается) к величине деби-торской задолженности по счетам текущего года. 

Компания может нуждаться в деньгах до того, как будет оплачена её дебиторская задолженность по счетам. В этом случае она может передать свою дебиторскую задолженность третьему лицу, «ликви-дировав» её таким образом и получив за это определенную сумму де-нег. Существуют два наиболее распространенных способа такой пере-дачи.

Передача дебиторской задолженности по счетам в залог.

В данном случае владелец дебиторской задолженности занимает деньги у некоего кредитора, выписывая обычный вексель и передавая в залог дебиторскую задолженность в качестве обеспечения. Если он не может оплатить вексель к назначенной дате, то к кредитору переходит право конвертации отданной в залог дебиторской задолженности в деньги. В случае «общей передачи» вся дебиторская задолженность служит обеспечением векселя;

Существуют также специфические типы передачи, оговаривающие право сбора денег по дебиторской задолженности по счетам, плату за оказываемые услуги, количество определенных счетов к получению, которые служат обеспечением, и др.

Продажа дебиторской задолженности по счетам.

Компания может продать право на получение денег по дебиторской задолженности факторной фирме. Как правило, факторные фирмы за свои услуги берут комиссию 1% и более от суммы приобретаемой деби-торской задолженности. Факторная компания может быть как нор-мальным элементом политики компании в получении денег по деби-торской задолженности по счётам, так и экстренным выходом при про-даже определённой части дебиторской задолженности по счетам, в том числе и безнадёжной. Продажа дебиторской задолженности может осуществляться без регресса, т.е. без права обратного выкупа, и с регрессом. При продаже дебиторской задолженности без регресса покупатель берет на себя риск получения денег и возможных убытков.  При продаже дебиторской задолженности с регрессом продавец гарантирует покупателю оплату в случае, если дебитор отказывается заплатить.

4. 3. Учет запасов

Под запасами подразумеваются активы, которые предназначены для продажи в течение обычного делового цикла или для производственного потребления с целью изготовления и реализации про-дукции. В торговых предприятиях активы – товарные запасы (mer-chan-dizing inventory); в производственных фирмах существуют три ста-тьи (соответственно и три счета) запасов: запасы сырья и материалов (raw materials inventory), запасы незавершенного производства (work-in-process (work-in-progress) inventory), запасы готовой продукции (finished goods inventory). Мы будем рассматривать запасы в целом, специ-фици-руя категории, лишь  когда это необходимо.

Существует две возможные системы учета запасов:

Система постоянного учета запасов (inventory system);

Система периодического учета запасов (inventory system).

При использовании периодической системы учет запасов счет «Запасы» остается неизменным в течение периода, а все поступления отражаются на счете «Закупки» («Purchases»). Величина конечных запасов определяется путем инвентаризации (хотя в этом случае компания может ввести параллельный учет количества единиц запасов). Заключительная запись периода счета «Запасы» дебетуется на ве-личину конечных запасов, а счет «Себестоимости реализованной про-дукции» – на рассчитанную величину, и кредитуется счет «Запасов» на величину начального сальдо, а счет «Закупки» на сумму поступивших запасов. Таким образом, счет «Закупки» имеет нулевое сальдо, а на сче-те «Запасы» исчезает начальное сальдо и появляется новое (конечное), которое в следующем периоде будет начальным. При использовании постоянной системы учета запасов все пос-тупления отражаются на счете «Запасы», а их реализация (списание) от-ражается по дебету счета «Себестоимость реализованной продукции» и кредиту счета «Запасы».  С запасами связана проблема оценки их стоимости (себе-стои-мос-ти), поскольку цена на одни и те же запасы варьируется в течение года. Учетная практика западных компаний базируется на пред-положении, что поступление и продажа (отпуск в производство) запасов трактуются как поток стоимостей (cost flow), а не как поток физических единиц (goods flow). Существует несколько общепринятых методов оценки конечных запасов.

Метод специфической идентификации (specific identification me-thod) в соответствии с которым точно известно какие запасы проданы (отпущены в производство), а какие остались. Этот метод на практике используется в основном в компаниях, торгующих дорогостоящими штучными товарами, или в мелких фирмах, поскольку в остальных слу-чаях его использование  затруднено  невозможностью определения то-го, какие именно товары проданы. Кроме того, применяя этот метод, компания с серийными товарами может манипулировать со своей при-былью, продавая при необходимости более дорогие или более дешевые единицы запасов. Метод средней себестоимости (average cost method) основан на предположении, что каждая единица запасов данного периода имеет одинаковую среднюю стоимость, рассчитываемую за период. Метод средневзвешенной себестоимости используется при применении системы периодического учета запасов. При использовании системы постоянного учета запасов исполь-зуется метод «скользящей» средней себестоимости (moving average). В этом случае новая средняя стоимость (фактически – средневзвешенная) единицы рассчитывается каждый раз, когда делается закупка. Ис-пользование метода средней себестоимости обусловлено в основном практическими, а не теоретическими причинами. Суть метода ФИФО (FIFO – first-in – first-out) состоит в пред-положении, что запасы продаются в том же порядке, что и закупаются: первый пришел – первый ушел. Таким образом, конечные запасы сос-тоят из последних по времени закупок, и для расчета их стоимости (се-бестоимости) берётся стоимость последних пришедших единиц. Если применяется метод ФИФО, то стоимость конечных запасов и се-бестоимость реализованной продукции, полученные в результате рас-четов при использовании системы постоянного учета запасов и системы периодического учета запасов, будут одинаковыми. Такое совпадение происходит, поскольку одни и те же товары будут первыми ушедшими, независимо от того, учитываются они в течение месяца (постоянная сис-тема) или в конце месяца (периодическая система).

Использование метода ФИФО максимально приближает поток стоимостей к потоку физических единиц. Результатом его применения является то, что стоимость конечных запасов приближена к их текущей рыночной стоимости, а себестоимость реализованной продукции зани-жается что приводит к максимальному значению чистой прибыли.

Метод ЛИФО (LIFO – last-in – first-out) базируется на пре-дположении, что последние запасы первыми уходят в продажу (про-изводство): последний пришел – первый ушел. Это позволяет более точ-но сопоставлять доходы и расходы данного периода. Конечные запасы соответственно будут состоять из первых по времени закупок.

При применении системы периодического учета запасов расчет величины конечных запасов базируется на общем количестве запасов независимо от дат их поступления. Использование метода ЛИФО при системе постоянного учета за-пасов дает другие результаты, чем при применении его для системы пе-риодического учета. Разница в результатах основана на том, что в пер-вом случае за базу расчета берутся все закупки месяца, которые сопос-тавляются с выбытием, а во втором случае – последние закупки перед выбытием. Результатом применения метода ЛИФО является максимально приближенная к действительности себестоимость реализованной про-дукции (поскольку в неё включены последние закупки по текущим ры-ночным ценам), меньшая по сравнению с другими методами оценки ве-личина чистой прибыли (при условии роста цен) и заниженная оценка величины конечных запасов в балансе. 

После того как определена стоимость (себестоимость) конкретной величины запасов, она должнаы быть отражена в балансе. Компании должны отражать её, согласно правилу низшей оценки. Суть его состоит в том, что в силу действия принципа осмотрительности запасы оце-ниваются и отражаются по наименьшей из возможных стоимостей: ры-ночной цене или себестоимости (low of cost market – LCM). Поскольку по разным причинам рыночная цена запасов может быть ниже их се-бестоимости, то возникает потенциальный убыток, который должен быть отражен в данном периоде списанием запасов до рыночной цены. Разница между себестоимостью запасов и их рыночной ценой спи-сывается двумя методами: прямым (direct) и косвенным (indirect). 

В первом случае рыночная стоимость запасов просто замещает их себестоимость и разница прямо списывается на себестоимость реа-лизованной продукции; во втором – создается контрактивный кор-ректирующий счет «Скидки в результате снижения рыночной стоимости запасов» («Allowance to reduce inventory»). Использование прямого ме-тода представляет собой нормальную практику, косвенный обычно ис-пользуется при существенной величине убытка. Списание на се-бестоимость разницы между рыночной стоимостью и себестоимостью является безвозвратным (non-recoverable) и не реверсируется.

4. 4.Учет краткосрочных инвестиций

Краткосрочные инвестиции (short-term investments; marketable se-curities) – это инвестиции компании в легкореализуемые рыночные цен-ные бумаги с целью помещения временно свободных денежных средств на срок менее одного года или операционного цикла (в зависимости от того, что продолжительнее). В балансе краткосрочные инвестиции отра-жаются в составе текущих (оборотных) активов.

В различных странах в состав краткосрочных инвестиций вклю-чаются различные виды ценных бумаг. Международные стандарты их не специфицируют, давая общее определение легкореализуемости и продажи в течение одного года. 

В США принята следующая классификация инвестиций в ценные бумаги:

   инвестиции в акции;

   инвестиции в облигации.

В разных странах приняты различные виды оценки и правила отра-жения в отчетности краткосрочных инвестиций. Международные стан-дарты (стандарт № 25) рекомендуют оценивать и отражать их в балансе либо по рыночной стоимости, либо по правилу низшей из двух оценок.

Во втором случае низшая оценка выбирается либо в целом по про-филю инвестиций, либо по основным категориям, либо на индиви-дуаль-ной основе. 

Как и любой другой вид активов, при приобретении краткосрочные инвестиции записываются по себестоимости. Себестоимость включает покупную цену, брокерскую комиссию, другие сборы. В отчетности весь портфель инвестиций в ценные бумаги, дающие право собственности, отражается в соответствии с правилом низшей оценки. 

Разница между суммарной себестоимостью и суммарной рыночной ценой отражается проводкой:

д-т Нереализованный убыток от оценки рыночных ценных бумаг, дающих право собственности 

к-т Оценочная скидка на превышение себестоимости над рыночной ценой.

Нереализованный убыток отражается в отчете о прибылях и убыт-ках в составе статьи «Другие расходы и убытки» («Other expenses and losses»). Оценочная скидка появится в балансе как корректирующая ста-тья (вычитается) к статье краткосрочных инвестиций.

Однако прибыль от внереализационных операций не отображается в учете за тот период, когда рыночная стоимость больше себестоимости инвестиций. Это обусловлено принципом консерватизма. 

Компания может принять решение о переклассификации (reclas-sification) инвестиций в акции и перевести их из категории краткосрочных инвестиций в категорию долгосрочных инвестиций и наоборот. В этом случае перевод делается по низшей из двух стоимостей (себестоимости и рыночной цены) на дату перевода. Если рыночная стоимость меньше, она становится новой себестоимостью, а разница учитывается как реа--лизованный убыток. 

При продаже с прибылью делается следующая проводка (на дату продажи):

д-т Денежные средства

Сумма, полученная от реализации

к-т Акции




Себестоимость

к-т Реализованная прибыль
Разница

от продажи

ТЕМА 5. УЧЕТ НЕОБОРОТНЫХ АКТИВОВ

5. 1. Понятие и классификация необоротных активов.

5. 2. Учет материальных и нематериальных активов.

5. 3. Учет долгосрочных финансовых инвестиций.

5.1. Понятие и классификация необоротных активов

Необоротные активы (long-term assets or fixed assets) предс-тав-ляют собой средства, которые:

1) имеют срок полезной службы более одного года;

2) используются в деятельности предприятия;

3) не подлежат перепродаже покупателям. 

Если какие-либо ценности предназначены для перепродажи поку-пателям, их необходимо отнести к материально-производственным за-пасам, т.е. к оборотным средствам.

 Необоротные активы можно разделить на виды по следующим ка-тегориям:

по признаку материальности на:

              материальные  (основные средства, земля, природные ресур-сы);

              нематериальные (права использования имущественной и интел-лектуальной собственности и т.д.);

по признаку амортизации на:

              необоротные активы, которые подлежат амортизации (основные средства, нематериальные активы, природные ресурсы);

              необоротные активы, которые не амортизируются (земля);

по признаку воспроизводства на:

              те, которые воспроизводятся (основные средства, немате-риальные активы, земля);

              те, которые не воспроизводятся (природные ресурсы);

Материальные активы (tangible assets) имеют физическую на-ту-ральную форму. Сюда, например, относят землю. Поскольку срок ее ис-пользования практически неограничен, это единственный из ма-те-риальных активов, по которому не начисляется амортизация. Здания, сооружения, оборудование подлежат амортизации – износу  –        (depreciation), представляющей собой распределение стоимости акти-вов в течение срока их эксплуатации. 

Природные ресурсы (паtиrаl resources) в экономическом смысле от-личаются от земли тем, что добываются и перерабатываются в качестве исходного сырья для производства товаров. Отличительная осо-бенность природных ресурсов состоит еще и в том, что они подвержены не износу, а истощению, что означает их постепенное опустошение, убывание вследствие добычи, вырубки и т.п.

Нематериальные активы (intangible assets) представляют собой средства длительного пользования, не имеющие физической натураль-ной природы, и в большинстве случаев служат легализацией прав собст-венников или поддержанием их преимуществ, вытекающих из права соб-ственности. К ним относятся патенты, авторские права, торговые знаки, монопольные права и привилегии, искусство управления, пользование на правах аренды, репутация фирмы и т.д. 

Недоамортизированная часть необоротных активов предст-авляет их остаточную стоимость. Она определяется как разность между первоначальной стоимостью и накопленным износом.

5.  2. Учет материальных и нематериальных активов

В первоначальную стоимость основных средств и нематериальных активов входят все необходимые затраты, связанные с доставкой, мон-тажом и запуском в эксплуатацию, т.е. цена приобретения плюс затраты на перевозку, страхование (если осуществляется перевозка), монтаж и другие необходимые затраты. 

Если основные средства приобретаются в кредит, уплаченные про-центы не включаются в их стоимость, а являются текущими расходами. Исключением из этого принципа является положение, по которому рас-ходы по процентам за кредит, полученный под строительство объекта, следует включать в стоимость этого объекта.

По правилу соответствия начисления расходы на приобретение распределяются на весь срок эксплуатации основных средств, а не только на текущий период.

В зарубежных странах для учета приобретения основных средств применяется такое понятие, как «паушальный платеж (стоимость)». Паушальный платеж (group purchases) – это сумма, уплаченная не за какой-то отдельный объект, а за их комплекс, при этом из документов не вытекает цена каждого объекта, входящего в этот приобретенный комплекс.  Например, здание и земельный участок, на котором оно стоит, приобретены по паушальной стоимости за 85 000 долл. Про-пор-цио-нально распределить эту сумму можно путем определения цены каж-до-го из этих двух объектов, если бы они покупаются отдельно, а за-тем рассчитать соответствующие проценты от паушальной стоимости. Пред-положим, что земля оценивалась бы в 90 000 долл., а здание –  в 10 000 долл., если бы их приобретали отдельно. Тогда 10% от паушальной це-ны, или 8 500 долл., будут отнесены на стоимость здания, а 90%, или 76 500 долл., будут приходиться на стоимость земли.

В зависимости от способа приобретения объекта оценка основных средств и нематериальных активов может осуществляться по различной стоимости (см. табл. 5.1).

Стоимость необоротных активов должна равномерно распреде-ляться в течение предполагаемого срока их эксплуатации путем спи-са-ния на расходы отчетных периодов. Этот процесс называется аморти-зацией.

Таблица 5.1

Оценка основных средств и нематериальных активов

	Способ приобретения активов
	Стоимость

	За денежные средства
	Первоначальная стоимость

	За счет кредитов банка
	Первоначальная стоимость без включения в нее процентов за кредит

	Бесплатно полученные
	Справедливая стоимость на дату получения

	Изготовленные собственными силами
	Первоначальная стоимость, которую обра-зует сумма прямых и накладных расходов, связанных с созданием актива

	Обмен на подобные активы
	Остаточная стоимость переданного объек-та. Если она больше его справедливой стоимости, то первоначальной стоимостью будет справедливая стоимость с вклю-чением разницы в расходы отчетного пе-риода

	Обмен на неподобные активы
	Справедливая стоимость переданного   объекта, скорректированная на сумму де-нежных средств, полученных (переданных) в процессе обмена


Факторы, влияющие на исчисление величины амортизации. Определение суммы амортизации за отчетный период зависит от: 

1) первоначальной стоимости объектов; 2) их ликвидационной стои-мости; 3) амортизируемой стоимости; 4) предполагаемого срока полез-ной службы.

Первоначальная стоимость (acquisition cost) – нетто-цена прио-бретения плюс все необходимые расходы по доставке, установке и под-готовке объекта к работе.

Ликвидационная стоимость (residual value) – стоимость скрапа, лома и других отходов, возникших при ликвидации и после  их предпо-лагаемой  продажи.

Амортизируемая стоимость (depreciable cost) – разность между первоначальной и ликвидационной стоимостью. 

Предполагаемый срок полезной службы (estimated useful life) –мо-жет измеряться в годах, в течение которых будет использоваться объект, в количестве единиц произведенной продукции, в пробеге, если речь идет об автомобилях и т.д. При определении этого показателя бух-галтер должен учитывать следующую информацию: 1) накопленный опыт работы с подобными активами; 2) современное состояние объекта; 3) вопросы ремонта и ухода за оборудованием; 4) современные тенден-ции в области технологий и производств; 5) местные погодные условия.

Существуют различные методы списания стоимости основных средств и нематериальных активов путем амортизации. 

Метод равномерного (прямолинейного) списания (straight-line me-thod). Согласно этому методу амортизируемая стоимость объекта рав-номерно списывается (распределяется) в течение срока его службы. Сумма амортизационных отчислений для каждого периода рас-считывается путем деления амортизируемой стоимости на срок эксп-луатации объекта. Норма амортизации является постоянной. 

Метод начисления износа пропорционально объему выполненных работ (производственный – production method) основан на том, что –амортизация (износ) является только результатом эксплуатации и срок полезного использования не играет никакой роли в процессе ее начис-ления. Амортизационные отчисления (АО) будут определены следую-щим образом:
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где
АС – амортизируемая стоимость;

ОПР – объем предполагаемой работы.

Ускоренные методы (accelerated methods) заключаются в том, что  суммы в начале эксплуатации основных средств, начисленные амо-ртизации, значительно превышают амортизационные суммы, начисленные в конце срока службы объекта. Используя эти методы, исходят из того, что многие виды основных средств производственного назначения действуют более эффективно, пока они еще новые (т.е. в первые годы их эксплуатации) и имеют высокие производительные способности. Это отвечает правилу соответствия, по которому происходит списание большей части износа в начале эксплуатации основных средств, если их полезность и производительная способность значи-тельно больше в первые годы, чем в последующие. Ускоренные методы объясняются, в частности, тем, что в связи с совершенствованием тех-нологий многие виды оборудования быстро теряют свою стоимость (ус-таревают морально).

Метод списания стоимости по сумме чисел – кумулятивный ме-тод (sum-of-the-years-digits method) – определяется суммой лет срока службы какого-то объекта, являющейся знаменателем в расчетном коэффициенте. В числителе этого коэффициента находится количество лет, остающееся до конца срока службы объекта (в обратном порядке). Например, предполагаемый срок полезной службы грузовика – 5 лет. Сумма чисел – лет эксплуатации – составит 15 (кумулятивное число):

1+2+3+4+5=15. Затем путем умножения каждой дроби на амортизируемую стои-мость определяют ежегодную сумму амортизации.

Кумулятивное число (Ч) может быть быстро рассчитано по следующей формуле:
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где
СПЭ – предполагаемый срок полезной эксплуатации объекта.

Метод уменьшающегося остатка (declining-balance method) ос-нован на том же принципе, что и метод суммы чисел. Хотя при этом методе может применяться любая твердая ставка, но чаще всего бе-рется удвоенная норма амортизации по сравнению с нормальной, которая используется при прямолинейном методе. Этот процесс обычно называется методом уменьшающегося остатка при удвоенной норме амортизации (double-declining-balance method). Однако в странах Европы существуют иные коэффициенты в зависимости от срока службы объекта (до четырех лет – 1,5; до шести лет – 2,0; свыше шести лет – 2,5). Предполагаемая ликвидационная стоимость не при-нимается в расчет при подсчете амортизации, за исключением последнего года, когда сумма амортизации ограничена величиной, необходимой для уменьшения остаточной стоимости предмета до лик-видационной. 

Существует несколько способов выбытия необоротных активов: обмен актива на подобный или неподобный, реализация актива за де-нежные средства, безвозмездная передача актива, ликвидация актива.

Финансовый результат от списания основных средств рассчиты-вается как разница между балансовой стоимостью объекта и ожи-даемой чистой суммой поступлений от его продажи или ликвидации. Прибыль или убыток от выбытия основных средств отражают в отчете о прибылях и убытках в статье «Другие доходы или расходы от обыч-ной деятельности».  

МСБУ № 16 позволяет осуществлять переоценку основных средств и нематериальных активов исходя из их справедливой стоимости на да-ту переоценки. Справедливой стоимостью является их рыночная стои-мость, определенная экспертной оценкой.

Следует помнить, что, когда переоценивается определенный объект необоротных активов, необходимо переоценить весь класс акти-вов, к которому принадлежит этот объект.

Сумма дооценки остаточной стоимости объекта (первая переоцен-ка) включается в состав добавочного капитала компании.

Сумма уценки остаточной стоимости объектов (первая переоценка) включается в состав расходов компании. Последующая уценка дооцененного объекта относится сперва на уменьшение добавочного ка-питала (на сумму ранее произведенной дооценки), а затем оставшаяся сумма – на расходы периода.

5. 3. Учет долгосрочных финансовых инвестиций

Долгосрочные инвестиции (long-terms investments) представляют собой размещение средств на срок более одного года либо с целью по-лучения дополнительной прибыли, либо с целью приобретения влияния на компанию.

Долгосрочные инвестиции отражаются в балансе отдельной стро-кой или включаются в состав необоротных активов. К ним относятся:

инвестиции в рыночные ценные бумаги (акции);

инвестиции в долговые обязательства (облигации);

инвестиции в материальные необоротные активы;

инвестиции в дочерние компании, филиалы, совместные пред-приятия, если данные об их деятельности не входят в кон-соли-ди-рованную отчетность;

инвестиции отвлеченные, в специальные фонды (фонд для по-гашения облигаций, фонд для выкупа акций, пенсионный фонд).

Методы оценки долгосрочных инвестиций варьируются и неоди-наковы в различных странах. Международные стандарты предлагают оценивать их по себестоимости, переоцененной стоимости или правилу низшей оценки на базе портфеля инвестиций для акций. Согласно ев-ропейским директивам возможна оценка по себестоимости или по пе-реоцененной стоимости с начислением износа. Американские учетные принципы предлагают оценку по себестоимости, по методу участия в ка-питале или по методу консолидации для различных видов инвестиций.

Тема 6. Учет обязательств

6.1. Оценка и учет текущих обязательств.

6.2. Учет задолженности по заработной плате и обязательных удержаний.

6.3. Долгосрочные обязательства.

6.3.1. Учет векселей.

6.3.2. Учет условных обязательств.

6.3.3. Учет лизинговых обязательств.

6.3.4. Учет пенсионных обязательств.

6.1. Оценка и учет текущих обязательств

Определение текущих обязательств представлено в МСБУ № 13 «Предоставление в отчетности текущих активов и текущих обя-за-тельств» (“Presentation of Current Assets and Current Liabilities”), который определяет текущие обязательства как «обязательства, подлежащие оплате по требованию кредитора, или ликвидация (погашение) которых ожидается в течение одного года с даты составления баланса». В их состав включены:

1) кредиты банков и другие займы;

2) часть долгосрочной задолженности, подлежащая погашению в течение года с даты составления баланса (если не существует наме-рения рефинансировать долг на долгосрочной основе);

3) торговая кредиторская задолженность и другие начисленные обязательства (расходы);

4) начисленные налоги;

5) дивиденды к выплате;

6) доходы будущих периодов и авансы полученные;

7) начисленные непредвиденные (потенциальные) обязательства.

Как правило, обязательства связаны с оплатой двух сумм:

                   основной (или первоначальной) суммы долга;

                   процентов, начисленных на основную сумму.

Оцениваются обязательства в соответствии с принципом себестои-мости. Поэтому в большинстве случаев обязательства оцениваются и отражаются в учете и отчетности по их основной (первоначальной) сум-ме.

Текущие обязательства должны быть погашены за счет активов, что подтверждается равенством:

Рабочий капитал = Текущие активы – Текущие обязательства.

Взаимосвязь между величинами Текущих активов (ТА) и Текущих обязательств (ТО) оценивают также с помощью текущего коэффициента (
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Этот коэффициент часто помогает кредиторам оценить способность предприятия оплачивать текущие обязательства. В случае, когда ТА > ТО, предприятие является платежеспособным, в противном случае – неплатежеспособным.

6.2. Учет задолженности по заработной плате и обязательных удержаний

Значительную часть расходов большинства фирм составляет заработная плата. В некоторых отраслях, таких, как банковское дело и авиаперевозки, стоимость рабочей силы достигает более половины издержек. 

Система учета заработной платы нуждается в строгом контроле и эффективной обработке данных, а также в регулярном информирова-нии  соответствующих финансовых органов.

Существуют три вида обязательств, связанных с учетом зара-ботной платы: 

1) задолженность по выплате заработной платы;

2)  задолженность по налогам, взимаемым с заработной платы;

3) задолженность по прочим удержаниям из заработной платы.

Важно различать постоянных (штатных) сотрудников и работников, выполняющих работу по договору-подряду, – совместителей. Правила учета заработной платы относятся к работникам фирмы. Совместители не являются работниками данной фирмы и поэтому система учета заработной платы на них не распространяется. Они предлагают услуги фирме за вознаграждение, но не находятся под ее прямым наблюде-нием или контролем.

Обязательства по заработной плате (liabilities for employee compensation). Предприниматель является ответственным за выплату заработной платы рабочим и служащим. Заработная плата рабочих рассчитывается исходя из почасовой ставки или сдельной выработки. Для служащих устанавливаются месячные или годовые оклады. Как правило, к этой категории относят управленческий аппарат. 

Помимо определения минимального уровня заработной платы федеральный Закон о справедливых условиях труда (иногда его называют Законом о заработной плате и рабочем времени) упорядочивает выплаты за сверхурочные работы. Владелец промышленного, торгового или транспортного предприятия, деятельность которого выходит за пре-делы одного штата, согласно федеральному законодательству оплачивает,  каждый час сверхурочных работ. При этом отработанные часы свыше 40 в неделю и 8 в день считаются сверхурочными. Свер-хурочные работы должны оплачиваться, по крайней мере, в полуторном размере регулярной ставки. 

Работы в выходные и праздничные дни могут быть также оп-лачены как сверхурочные в соответствии со специальными соглаше-ниями по оплате труда. В выплатах за сверхурочное время, отрабо-танное по коллективному договору (по соглашению с профсоюзами) или по другим контрактам о работе по найму, установленный минимум мо-жет быть превышен. 

Рассматривая учет начислений и удержаний, необходимо раз-личать: 1) отчисления и налоги, которые должен уплачивать работник; 2) обязательные начисления, связанные с фондом заработной платы, кото-рые подлежат уплате работодателем.

Обязательства по удержаниям и вычетам из заработной платы рабочих и служащих (liabilities for employee payroll withholdings) – это налоги в фонд социального страхования, федеральный подоходный налог и подоходный налог, установленный правительством штата (для США). Определенные удержания производят также в интересах самих рабочих и служащих и нередко по их просьбе. К этой группе принадлежат удержания в пенсионный фонд, страховые взносы органам здравоохранения, взносы лиц, заключивших договор страхования жизни, профсоюзные взносы и благотворительные налоги. Вне зависимости от того, с какой целью производятся удержания из заработной платы рабочих и служащих, владелец предприятия обязан перечислить эти суммы в пользу соответствующих государственных органов, фондов или организаций.

Размеры взносов в фонды социального страхования определяются законодательством соответствующей страны.

Например, в США заработная плата рабочих и служащих обла-гается налогом лишь до определенного уровня. На данный момент  пре-дел для налогообложения заработной платы составляет 87 000 долл. по ставке 7,65%. Заработок свыше этого уровня налогом не облагается.

Федеральный подоходный налог (federal inсоте tах). На федеральный подоходный налог приходится большая часть удержаний из заработной платы рабочих и служащих. Федеральный подоходный налог взимается пропорционально сумме заработной платы. Удержанный из заработка налог перечисляется предпринимателем в Налоговое управление. Сумма налога зависит от заработка и наличия у работника льгот по уплате того или иного налога. В соответствии с действующим законодательством не облагаемый подоходным налогом минимум составляет 2 900 долл. США в год, ставка налога колеблется от 15% до 39,1% годового дохода. Каждый работник имеет право на освобождение от уплаты какого-либо одного взноса (например, налог на недвижимость, налога на автотранспорт, взносов на благотворительные цели и т.п.) от своего имени и от каждого лица, находящегося на его иждивении. Налоговое управление предоставляет каждому предпринимателю специальные таблицы расчета сумм удержаний.

Подоходный налог штата (state income tax). В большинстве штатов взимается свой подоходный налог, и порядок его удержания, как правило, тот же, что и для федерального подоходного налога.

В европейских странах подоходный налог взимается в течение года по прогрессивной шкале, но окончательный расчет производится в конце года. Ставки налога колеблются от 10,5% до 70%.

В Японии подоходный налог с физических лиц составляет от 10 до 50%. Сверх этого каждый, независимо от величины дохода, уплачивает налог на жителя в размере 3 200 йен в год. Но существует довольно значительный необлагаемый минимум и предоставляются льготы. Так, например, от уплаты налога освобождаются средства, затраченные на лечение, дополнительные налоговые льготы имеют многодетные семьи.

Обязательства предпринимателей по удержанию налогов из заработной платы. В США существуют три основных налога на заработную плату, которые предприниматель должен уплатить. Это налог на социальное страхование, федеральный налог на страхование по безработице и налог на страхование по безработице, установленный правительством штата. Эти налоги относят к общефирменным (оперативным) расходам.

Налог на социальное страхование предприниматель уплачивает в размере 7,65%  с 87 000 долл. (равен сумме соответствующего налога, удерживаемого из заработной платы его работников).

Федеральный налог на страхование по безработице. В соответствии с действующим законодательством ставка составляет 3,54%. Как правило, из общей суммы отчислений только 2,7% приходится на долю штата.

Расчет отпускных. Предположим, что работник может получить двухнедельный оплачиваемый отпуск за каждые 50 недель работы. Таким образом, он или она получает 52-недельное жалованье за 50 недель работы. Теоретически стоимость двух недель отпуска должна быть распределена в виде расходов на весь год. Таким образом, оплата отпуска составляет 4% (2-недельный отпуск разделить на 50 недель) заработной платы работника. Каждую отработанную неделю сотрудник зарабатывает небольшую долю (4%) своего отпускного жалованья.

Предположим, что компания, которая руководствуется вышеизло-женными принципами, выплачивает еженедельно в виде заработной платы 20 000 долл. Так как не все работники в компаниях получают пла-ту за отпуск из-за текучести рабочей силы и в связи с правилами, регу-лирующими условия найма, предположим, что только 75% работников получат оплачиваемый отпуск. Подсчет расходов по оплате отпусков осуществляется следующим образом:

20 000 х 4% х 75% - 600 долл.

Запись для учета расходов по созданию резерва на оплату отпус-ков за неделю будет следующей:

д-т Расходы по оплате отпусков




600

к-т Резерв по оплате предстоящих отпусков

600

Когда служащий получает плату за отпуск, дебетуют счет «Резерв по оплате предстоящих отпусков» и кредитуют счет «Денежные средст-ва» или счет «Задолженность по заработной плате»:

д-т Резерв по оплате предстоящих отпусков

600 

к-т Денежные средства

(Задолженность по заработной плате)


600

6.3. Долгосрочные обязательства

Международного стандарта, специально посвященного вопросам учета и отражения в отчетности долгосрочных обязательств, не существует. Опосредованно основные положения, касающиеся таких обязательств, вытекают из МСБУ № 13 «Представление в отчетности текущих активов и текущих обязательств», № 17 «Учет лизинга», № 19 «Затраты на пенсионное обеспечение», №№ 32, 39 «Финансовые инструменты».

К долгосрочной относится задолженность (creditors due after one year), которая должна быть погашена в течение более чем одного года с даты составления баланса. В отчетности она должна быть представлена в тех же разделах, что и краткосрочная. 

В Великобритании, как правило, это такие виды задолженности: обеспеченные займы, кредиты от банков и овердрафты, авансы полученные, торговые кредиторы, переводные векселя к оплате, за-долженность перед другими компаниями группы, задолженность перед компаниями, в которых есть доля участия, другие кредиты, в том числе задолженность по налогам и социальному страхованию, доходы бу-дущих периодов и др. 

В США основными типами долгосрочных обязательств являются:

1) облигации к выплате (bonds payable);

2) векселя к оплате (notes payable);

3) закладные к оплате (mortgages payable);

4) лизинговые обязательства (lease liabilities);

5) пенсионные обязательства (pension liabilities).

Общим правилом оценки долгосрочных обязательств в балансе компании является их оценка по приведенной стоимости (present value), которая рассчитывается с помощью специальных таблиц. В большинстве случаев полученная величина равна рыночной стоимости обязательств, однако существуют и другие правила расчета.

6.3.1.  Учет векселей

Векселя к оплате – это формальные документы, т.е. обязательства оплатить определенную сумму к определенному сроку. Они бывают процентными и беспроцентными. Долгосрочные векселя к оплате – это векселя, выданные на срок более одного года. По своей сути они аналогичны долгосрочным облигациям, однако, в отличие от последних не имеют хождения на биржевом рынке ценных бумаг. Векселями как инструментами долгосрочного привлечения денежных средств обычно пользуются некорпроративные предприятия или небольшие корпорации, (тогда как долгосрочные облигации выпускаются крупными корпорациями. Векселя могут быть обеспеченными (secured) и необес-печенными (unsecured). Обеспеченные векселя обычно называют закладными (mortgage) или закладными векселями (mortgage notes).

Если рыночная ставка процента равна номинальной, то приведенная стоимость векселя равна номинальной стоимости, дисконт (премия) не возникает и учет таких векселей прост: дебетуется счет денежных средств и кредитуется счет векселей к оплате на сумму векселя, а проценты в полной сумме учитываются как расходы текущего периода.

Если рыночная ставка процента не равна номинальной ставке, то приведенная стоимость, рассчитанная на основе рыночной ставки про-цента, больше или меньше номинальной. Дисконт (премия) списывается, как правило, методом рыночных процентов исходя из рыночной ставки.

Может существовать ситуация, когда векселя обмениваются частично на денежные средства, а частично – на какие-либо – дополнительные права или привилегии. Компания выпускает вексель по номиналу, оговаривая при этом, что в течение срока действия векселя она будет предоставлять заимодавцу определенные услуги. В этом случае рассчитывается приведенная стоимость векселя на основе рыночной ставки процента, разница между приведенной стоимостью и номиналом (полученной суммой денег) записывается как дисконт по дебету одноименного счета и одновременно на ту же величину кредитуется счет «Доходы будущих периодов».

Вексель может быть выпущен также в обмен на неденежные экви-валенты (собственность товары, услуги). В такой ситуации для расчетов можно использовать номинальную ставку по векселю, за исключением случаев, когда номинальная ставка не определена, номинальная ставка нереальна, номинальная сумма векселя значительно отличается от рыночных цен на аналогичные получаемым товары (услуги) или от текущей рыночной стоимости векселя. При данных обстоятельствах приведенная стоимость векселя определяется либо рыночной ценой активов (услуг), либо рыночной стоимостью векселя (приведенная стоимость, рассчитанная по рыночной ставке процента).

Обеспеченные векселя или закладные обычно погашаются «в рассрочку», хотя могут быть погашены всей суммой в конце периода при периодической уплате процентов. В первом случае часть оплаты, причитающаяся в данном году, показывается как краткосрочные обя-зательства, а оставшаяся часть – как долгосрочные. Во втором случае вся сумма отражается как долгосрочные обязательства до того момента, пока срок ее оплаты переносится на год, наступающий после да-ты составления отчетности. Тогда сумма по векселю переходит в раздел краткосрочных обязательств.

В учете погашение закладной «в рассрочку» обычно отражается записью:

	д-т Закладная к оплате 
	Сумма выплачиваемых денежных средств – проценты

	д-т Расходы на выплату процентов 
	Расходы, рассчитанные как произ-ведение ставки процента и оставшейся к выплате суммы

	к-т Денежные средства 
	Количество выплачиваемых каждый месяц сумм


6.3.2.  Учет условных обязательств

Условные обязательства (contingent liability) – несуществующие обязательства. Тем не менее они являются потенциальными обязательствами, потому что зависят от будущего события, возни-кающего из прошлой сделки. Например, против строительной компании, которая построила мост, может быть возбуждено уголовное дело по поводу использования некачественных материалов. Сделкой является строительство моста. Будущим событием, исход которого не известен, может быть иск. Бюро по стандартизации финансовой отчетности определяет два условия, когда обязательства отражаются в бухгалтерском учете: они должны быть вероятными и обоснованно подсчитанными. Оценочные обязательства, такие, как задолженность по подоходному налогу, обязательства по гарантийным суммам и задолженность по оплате отпусков, которые были рассмотрены ранее в этой главе, соответствуют этим условиям. Таким образом, они накапливаются на бухгалтерских счетах. Обязательства, не соответст-вующие этим двум условиям, показывают в финансовом отчете в виде примечаний. Потери от таких потенциальных обязательств фиксируют-ся, только когда возникают условия, определенные Бюро по стандар-тизации финансовой отчетности. Условные обязательства могут также возникнуть в случаях, когда компания выступает гарантом по отношению к другой фирме, получающей кредит, при нарушении каких-либо нор-мативных актов, изданных государственными органами.

6.3.3.  Учет лизинговых обязательств

Долгосрочный, или капитальный лизинг (capital lease) аналогичен по своей сути продаже в рассрочку. Согласно американским стандартам, арендатор должен отражать получаемый актив и соответствующее дол-госрочное обязательство по приведенной стоимости лизинговых платежей за весь срок лизинга. Каждый лизинговый платеж состоит из двух частей: процентов и частично погашаемой основной суммы долга. На основные средства, полученные по лизинговому соглашению, начисляется износ.

В учете это отражается следующим образом.

1. Получение оборудования по лизинговому контракту:

д-т Оборудование по лизингу

к-т Лизинговые обязательства

Эта проводка делается на приведенную стоимость n-го количества периодических лизинговых платежей, которая рассчитывается на основании рыночной ставки процента PVn% (используется таблица аннуитетов).

2. Начисление износа (согласно выбранному методу):

д-т Расходы на износ

к-т Накопленный износ, лизинговое оборудование

3. Погашение лизингового обязательства:

д-т Расходы на выплату процентов

д-т Лизинговые обязательства

к-т Денежные средства.

Расходы на выплату процентов рассчитываются исходя из выб-ранной рыночной ставки процента, применяемой к текущей (оставшейся) сумме лизингового обязательства. Сумма погашения лизингового обя-зательства определяется как разница между денежным платежом и рас-считанной величиной процентов.

6.3.4.  Учет пенсионных обязательств

На Западе, как правило, основную сумму пенсий работникам выплачивает предприятие-работодатель согласно пенсионному плану. Пенсионный план – это контракт между компанией и ее работниками, согласно которому компания выплачивает пенсии после увольнения работников. Компании делают пенсионные отчисления самостоятельно, или часть из них покрывается из жалованья работника. Отчисления делаются в пенсионный фонд, из которого затем выплачиваются пенсии. Существует два вида пенсионных планов: план с определенными отчислениями и план с определенными выплатами.

План с определенными отчислениями (defined contribution plan) состоит в том, что в текущем году компания отчисляет определенную ежегодную сумму (она может быть определена контрактом или решением совета директоров). Выплаты пенсий зависят от величины накоплений к этому времени.

Согласно плану с определенными выплатами (defined benefit plan), компания ежегодно отчисляет сумму, определяемую на основе известных будущих выплат пенсий, исходя из существующего количества работников. Определение вклада в текущем году является одной из наиболее сложных проблем, с которой сталкиваются бухгалтеры. Существуют различные методы расчета этой величины, которые не будут нами рассмотрены из-за своей сложности. 

Когда величина отчислений текущего года рассчитана, состав-ляется бухгалтерская проводка :

д-т Расходы на пенсионное обеспечение

к-т Денежные средства

(или  к-т Пенсионные обязательства)

Пенсионные обязательства кредитуются, если полная сумма от-числений не сделана на конец года. Эти обязательства могут быть крат-косрочными или долгосрочными, в зависимости от условий пенсионного плана.

Тема 7.  Учет собственного капитала

7.1. Составляющие собственного капитала.

7.2. Акционерный капитал. Классификация акций.

7.3. Оценка и учет собственных акций.

7.4. Учет нераспределенной прибыли.

7.1. Составляющие собственного капитала

Существует несколько международных стандартов, охватывающих вопросы учета капитала: Концептуальные основы подготовки и представления финансовой отчетности, стандарт № 5 «Информация, которая должна быть раскрыта в финансовой отчетности», стандарт №№ 32, 39 «Финансовые инструменты» и др. 

Капитал определяют как оставшуюся долю активов предприятия после вычета всех его обязательств.

Он подразделяется на несколько составляющих:

  акционерный капитал – это инвестиции, сделанные акционерами; Состоит из вложенного и заработанного капитала.

  дополнительный капитал – это капитал, полученный в результате переоценки активов и бесплатного получения активов;

  добавочный капитал – это капитал, полученный сверх номинала акций или эмиссионный доход;

  резервный капитал, который образуется за счет распределения накопленной нераспределенной прибыли. Решение о распределении прибыли принимает совет директоров, и цели такого распределения должны быть отражены в примечаниях к финансовой отчетности;

  резервы, представляющие собой корректировки на поддержание капитала;

  нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) – это чистая прибыль, не распределенная между акционерами, а реинвестированная в предприятие, которая представляет собой заработанный капитал. Отрицательная величина нераспределенной прибыли представляет собой непокрытый убыток.

В балансе должна отражаться вся информация о вложенном капи-тале: вид акций, их номинальная стоимость, количество разрешенных к выпуску и выпущенных акций. 

7.2. Акционерный капитал. Классификация акций.

Акционерный капитал состоит из пакета акций. Акции бывают следующих видов:

1.Простые, или обычные, которые дают право голоса и право на получение дивидендов. Их владелец имеет преимущественные права при ликвидации компании.

2.Привилегированные, которые не дают права голоса, но дают право первоочередности при получении дивидендов.

Простые акции подразделяются на:

  акции класса А, которые имеют номинальную стоимость;

  акции класса Б, которые не имеют номинальной стоимости:

Акции класса Б в свою очередь могут быть:

а) с объявленной стоимостью, которая может быть объявлена советом директоров как до выпуска акции, так и после.

б) без обьявленной стоимости, сумма которых направляется в добавочный капитал.

Привилегированные акции бывают:

  кумулятивными и некумулятивными (некумулятивность означает, что если дивиденды по акциям не были объявлены в текущем году, то на следующий год они теряют право на получение дивидендов предыдущего года. Владелец кумулятивных акций не теряет такого права);
           конвертируемыми (которые могут быть обменяны на другие ценные бумаги) и неконвертируемыми;
           отзывными (с правом выкупа) и неотзывными (без права выкупа).
7.3. Оценка и учет собственных акций

Для отражения акций в учете  применяются следующие виды стои-мостей:

          номинальная стоимость – это та стоимость, которая указана на са-мой акции; она составляет юридический капитал предприятия;

          объявленная стоимость – это та стоимость, которая устанавлива-ется советом директоров;

          эмиссионная стоимость – совокупная стоимость, по которой фак-тически продаются (реализуются) акции (для ценных бумаг, выпущенных впервые);

          рыночная стоимость – это соотношение спроса и предложения (для бумаг, выпущенных вторично);

· ликвидационная стоимость – устанавливается на акции при ликви-дации предприятия;

· выкупная стоимость – это стоимость, по которой выкупаются собственные акции у акционеров;

· балансовая стоимость – это учетная стоимость, определенная собственным акционерным капиталом.

Акции могут распространяться по цене, которая не совпадает с их номинальной или объявленной стоимостью. При продаже акций может сопровождаться появлением дисконта или премии.

Пример. Компания “АВСТ” продает пакет акций номинальной стои-мостью 100 000 долл. США. Рыночная цена пакета составила:

1) 90 000 долл. США;

2) 120 000 долл. США;

3) 100 000 долл США.

В учете продажа пакета акций может быть отражена следующим образом:

1) 
д-т Денежные средства





90 000


д-т Добавочный капитал 

(или Нераспределенная прибыль)


10 000


к-т Акционерный капитал (обычные акции)


100 000
2)
д-т  Денежные средства





120 000


к-т Акционерный капитал (обычные акции)


100 000


к-т Добавочный капитал





20 000

3)
д-т Денежные средства





100 000


к-т Акционерный капитал (обычные акции)


100 000

Акции могут выпускаться в обмен на неденежные активы. Под не-денежными активами подразумеваются основные средства, немате-риальные активы, услуги и др.Обычно акциями оплачиваются земля, здания и услуги адвокатов. Общее правило для записи таких операций следующее: они отражаются по рыночной стоимости того, что отдается (акции), или рыночной стоимости того, что получается (неденежные активы), в зависимости от того, какая из оценок более очевидна. То есть если рыночная стоимость акций не может быть определена, то для записи операции используется рыночная стоимость получаемых активов или услуг. Если ни одна из рыночных оценок не может быть получена с достаточной степенью достоверности, то стоимость акций и соответствующих активов (услуг) определяется советом директоров компании. Номинальная и объяв-ленная стоимости акций не могут служить базой для определения суммы операции.

По различным причинам компания может выкупать собственные акции, ранее выпущенные в продажу, с последующим погашением или без погашения с целью выпустить их в продажу через какое-то время. Выкупленные акции, которые не были погашены или заново выпущены в обращение, называются собственными акциями в портфеле или выкупленными акциями. Такие акции не являются активом и по сути аналогичны не выпущенным акциям. Счет «Собственные акции в порт-феле» является контрпассивным счетом, и его величина вычитается при отражении собственного капитала компании в балансе. Причинами выкупа собственных акций могут быть: необходимость в собственных акциях для продажи работникам, согласно компенсационному плану или для потенциальных слияний компаний, необходимость увеличения пока-зателя чистой прибыли на одну акцию; стремление уменьшить число ак-ционеров для приобретения большего контроля; желание увеличить рыночную стоимость акции и др.

Существуют два основных метода для отражения выкупа акций: 

 первый – отражение по фактической стоимости приобретения или выкупной цене; 

второй – отражение по номинальной стоимости.

7. 4. Учет нераспределенной чистой прибыли

Вторая часть собственного капитала компании – это чистая при-быль, не распределенная между акционерами, а реинвестированная в предприятие и представляющая собой заработанный капитал (earned capital). Она отражается на счете «Накопленная нераспределенная чис-тая прибыль», который обычно имеет кредитовое  сальдо. Дебетовое сальдо по этому счету означает непокрытый убыток и обозначается термином deficit. Основное изменение по кредиту происходит в результате начис-ления чистой прибыли за период (закрытие сводного счета прибылей и убытков), а основное изменение по дебету – в результате выплаты ди-видендов.

Дивиденды – это часть прибыли компании, которая распреде-ляется между учредителями. Они могут выплачиваться ежеквартально, один раз в полгода и один раз в год. Компания может выплачивать дивиденды в виде денежных средств, других активов, долговых обязательств, собственных акций.

Дивиденды в виде денежных средств – наиболее распространенная форма дивидендов. Обязательство по выплате дивидендов возникает у предприятия с момента их объявления. Поэтому с дивидендами связано три даты (дата объявления, дата регистрации и дата выплаты).

На дату объявления составляется проводка:

д-т Объявленные дивиденды 

или Накопленная нераспределенная прибыль

к-т Дивиденды к выплате.

На дату регистрации не делается никакой записи.

На дату выплаты составляется проводка:

д-т Задолженность по дивидендам

или Дивиденды к выплате

к-т Денежные средства.

В конце периода счет «Объявленные дивиденды» закрывается на счет «Накопленная нераспределенная чистая прибыль».

Дивиденды, выплачиваемые другими активами (товарами, ценными бумагами и т.д.), называются имущественными дивидендами. Учет таких дивидендов производится по рыночной стоимости передаваемых активов с одновременным отражением прибыли или убытка, возникающим из разницы между рыночной и учетной стоимостями. Рыночная стоимость определяется исходя из рыночных котировок акций, независимых эк-спертных оценок и т.д.

Дивиденды в виде долговых обязательств, называют скрип дивидендами.

Дивиденды в виде собственных акций фактически означает пере-классификацию раздела собственного капитала путем перевода части на-копленной нераспределенной чистой прибыли во вложенный капитал. Такие выплаты являются выгодными для акционеров, т.к. они получают не облагаемый налогом доход (акции впоследствии могут быть проданы). Такой перевод осуществляется либо по рыночной стоимости (если размер дивидендов в виде собственных акций не превышает 20-  25 % обыкновенных акций, находящихся в обращении), либо по номинальной стоимости (если он больше 20-25 %). Разница между рыночной стоимостью и номинальной отражается как добавочный капитал.

Отметим, что, когда дивиденды выплачиваются собственными акциями, общая величина капитала компании не изменяется, активы не уменьшаются и доля собственности каждого акционера остается неиз-менной при уменьшении общей величины капитала на акцию  book value per share).
Кроме выплаты дивидендов собственными акциями, компания может провести так называемое дробление акций (stock split): увеличение количества акций в обращении при пропорциональном уменьшении их цены (например, вместо 1000 акций по 100 долл. 2000 по 50 долл.: дробление две за одну). Обычно это делается в целях увеличения потенциального количества инвесторов путем снижения цены на одну акцию. В случае дробления акций величина общего капитала и вло-женного капитала не изменяется, не затрагивается величина накопленной нераспределенной прибыли, а изменяется лишь номинальная стоимость одной акции и количество акций, находящихся в обращении. Для акционеров дробление  акций предпочтительнее вып-лат больших дивидендов в виде акций, поскольку при дроблении вели-чина накопленной нераспределенной чистой прибыли остается неиз-менной. В учете при дроблении акций никаких проводок не делается, од-нако делается «напоминающая» запись об изменении количества и но-минала акций. Если количество полученных после дробления акций пре-вышает количество акций, разрешенных к выпуску, то компания обязана получить разрешение на дополнительный выпуск.
В заключение несколько слов хотелось бы сказать о распределении или резервировании накопленной нераспределенной чистой прибыли (appropriations of retained earnings) и о наличии убытка в балансе компании. Оно означает лишь переклассификацию накопленной прибыли и никак не затрагивает денежных средств; за счет распределенной части не могут списываться расходы и убытки.

Если в балансе отражена распределенная накопленная прибыль, то это означает, что компания не намерена распределять эту величину между акционерами, a зарезервировала ее для каких-то определенных целей. Поэтому такую распределенную часть накопленной прибыли часто называют резервами (reserves), а сам процесс – отчислениями в резервы. Решение о распределении накопленной прибыли принимается советом директоров, и цели такого распределения должны быть указаны в отчетности (обычно в примечаниях). Причинами распределения при-были в резервы могут служить как требования законодательного характера, так и собственные цели корпорации: программы по рас-ширению, страхование от будущих убытков и т. д. 

Наличие зарезервированной прибыли в балансе дает возможность пользователю получить информацию о намерениях фирмы по исполь-зованию средств.
В том случае, когда компания терпит убытки в течение ряда лет, может возникнуть  ситуация, при которой счет накопленной не-рапределенной чистой прибыли становится отрицательным, т. е. имеет дебетовое сальдо (как уже отмечалось, в балансе он будет отражаться в разделе собственного капитала с минусом) и обозначается термином де-фицит (deficit). Согласно законодательству большинства штатов, ком-пания не имеет права выплачивать дивиденды при наличии дефицита. Это затрудняет привлечение новых средств и может привести к лик-видации компании. Однако в ряде штатов разрешается осуществление процедуры, называемой квазиреорганизацией (quasi-reorganization). Ее суть состоит в том, что компании предоставляется возможность начать свою деятельность как бы заново, не проходя при этом дорогостоящей процедуры формальной юридической перерегистрации. С точки зрения учета существуют два варианта квазиреорганизации: переклассификация дефицита (dcfidl) и бухгалтерская реорганизация (accounting reo-ganization)

При первом способе не происходит переоценки активом и обязательств, вложенный капитал просто уменьшается на одну величину ак-тивов. Второй способ более сложный. Делается переоценка активов до их рыночных стоимостей и обязательств до текущей приведенной стоимости с отнесением разницы на счет накопленной нераспределенной чистой прибыли (имеющий дебетовое сальдо). Итоговое сальдо этого счета закрывается на счета вложенного капитала, обычно на счет добавочного капитала. 
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