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1. Визначення, оцінка та визнання доходу

Методологічні засади формування у бухгалтерському обліку за кордоном інформації про доходи підприємства та її розкриття у фінансовій звітності визначено у МСБО 18 «Дохід».

Доходом є збільшення економічних вигід протягом облікового періоду у вигляді надходження або збільшення активів чи зменшення зобов'язань, що призводить до збільшення власного капіталу, крім випадків, пов'язаних із внесками учасників капіталу. Складові елементи доходу представлені на рис. 1.
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Рис. 1. Складові елементи доходу

У більшості випадків компенсація надається в грошовій формі або у формі грошових еквівалентів, а дохід виражається в тій сумі грошових коштів чи еквівалентів, які були отримані або підлягають отриманню. Однак виникає три проблеми:

· відстрочка надходження платежів, як, по суті, є фінансовою угодою;

· операції, які поєднують продаж продукції з окремими супутніми послугами;

· негрошові операції,такі як бартерні угоди.

Сума доходу, що виникає в результаті операції, як правило, визначається шляхом угоди між підприємством і покупцем або користувачем активу. Вона оцінюється за справедливою вартістю отриманої компенсації.

В окремих випадках сума доходу може не збігатися із справедливою вартістю реалізованих товарів, продукції і послуг. Так, якщо товари реалізуються з торговельною знижкою або зі знижкою з обсягу, дохід визнається за меншою сумою, ніж справедлива вартість. Дохід від продажу зменшується також на суму повернених товарів від покупців

При здійсненні більшості господарських операцій підприємства надають кредити тим, хто купує їхню продукцію, товари або послуги. Коли Згода є фактично фінансовою операцією, справедлива вартість компенсації визначається шляхом дисконтування всіх майбутніх надходжень з використанням умовної ставки відсотка.

Справедлива вартість компенсації, яка надійде, буде відрізнятися від номінальної суми компенсації. У такому випадку дохід складатиметься з таких елементів:

· доходу від продажу продукції, товарів та надання послуг, який визнається в узгодженні з вимогами д продажу продукції, товарів чи наданих послуг як відповідний;

· доходу від відсотків, який є різницею між доходом від продажу продукції, товарів або надання послуг та номінальною сумою компенсації і який визнається на пропорційній часовій основі.

Умовна ставка відсотка, яка використовується для дисконтування майбутніх надходжень, буде найточніше визначена з двох наведених нижче ставок:

· домінуючої ставки на подібний інструмент емітента з подібною кредитною ставкою;

· ставки відсотка, яка дисконтує номінальну суму компенсації інструменту до поточної грошової ціни реалізації продукції, товарні чи наданих послуг.

Компенсація може охоплювати і продаж продукції, товарів, і окремо супутні послуги, яку розглянемо на прикладі франчайзингу. Франчайзинг - це контрактна угода, за якою франчайзер надає франчайзу право продати певну продукцію (товари) або послуги, використовувати певні торгові марки або торгові назви, або виконати певні функції, звичайно в межах визначеної географічної зони.

Франчайзингові компанії отримують дохід від одного або двох таких джерел: 1) від продажу початкового франчайзу і пов'язаних із ним активів або послуг; 2) від винагороди, що базується на операціях франчайзу.

Коли товари або послуги обмінюються чи підлягають обміну на товари або послуги, подібні за характером і вартістю, обмін не розглядається як операція, що генерує дохід. Тобто, дохід не визнається.

У МСБО 18 «Дохід» класифікація доходів більш обмежена, ніж у П(С)БО 15 «Дохід»: дохід, отриманий від операційної діяльності, та дохід, отриманий від неопераційної діяльності.

Критерії визнання доходу передбачають ймовірне надходження економічних вигід, пов'язаних з господарською операцією, крім того, дохід може бути достовірно оцінений.

Для того, щоб визнавати дохід у звіті про всеохоплюючий прибуток, повинні виконуватися наступні п'ять умов.

· суттєві ризики та винагороди, пов'язані з правом власності на товари, мають бути переданими покупцеві;

· продавець не повинен залишати за собою участь в управлінні або контроль за реалізованими товарами;

· повинна бути достовірна оцінка доходу;

· має існувати можливість достовірної оцінки витрат, понесених у зв'язку з операцією;

· має існувати ймовірність надходження на підприємство економічних вигод, пов'язаних з операцією.

Якщо при продажу підприємство залишає за собою суттєві ризики і винагороди, пов'язані з власністю на продукцію (товар), операція реалізації і дохід від продажу не визнаються. Якщо підприємство зберігає незначні ризики і винагороди, пов'язані з власністю на продукцію (товар), операція реалізації і дохід визнаються.

Як правило, передача ризиків та винагород відбувається тоді, коли передається юридичне право або коли товари передані фізично.

Дохід від реалізації товарів визначають як:

· дохід, визнаний під час передачі (момент продажу);

· відстрочений дохід;

· дохід, визнаний після передачі;

· дохід, визнаний до передачі.

Надання послуг, як правило, передбачає виконання підприємством завдання, обумовленого в контракті, протягом узгодженого періоду часу.

Дохід від надання послуг може бути визнаний в один із двох способів:

· якщо результат операції, яка передбачає надання послуг, може бути достовірно визначений, дохід, пов'язаний з операцією, має визнаватися шляхом посилання на той етап завершеності операцій, який існує на звітну дату при застосуванні методу поетапного виконання робіт;

· якщо неможливо достовірно виміряти результат операції, яка передбачає надання послуг, дохід має визнаватися тільки у тому обсязі, в якому визнані витрати підлягають відшкодуванню.

Результат операції, яка передбачає надання послуг, можна достовірно оцінити в разі задоволення всіх наведених умов:

· суму доходу молена достовірно оцінити;

· існує ймовірність находження до підприємства економічних вигід, пов'язаних з операцією;

· етап завершеності операції на дату балансу можна достовірно оцінити;

· витрати, понесені у зв'язку з операцією, і витрати, які будуть понесені до завершення операції, можна достовірно оцінити.

Етап завершеності операції, яка передбачає надання послуг, на звітну дату можна визначити різними способами:

· огляд виконаних робіт;

· послуги, надані на певну дату, як відсоток до загальної обсягу послуг, які мають бути надані;

· питома вага витрат, понесених на певну дату, у загальній сумі попередньо оцінених витрат операції.

Методи обліку доходу від наданий послуги наведено на рис. 2.
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Рис. 2. Методи визнання доходу від надання послуг за МСБО18 «Дохід»

Відсотки - плата за використання грошових коштів або їх еквівалентів, або сум, заборгованих підприємству.

Роялті - плата за використання нематеріальних активів підприємства, наприклад, патентів, торгових знаків, авторського права та комп'ютерних програм.

Дивіденди - розподіл прибутку власникам інвестицій у капітал пропорційно до часток, що належать їм у певному класі капіталу.

Дохід від відсотків, роялті, дивідендів має визнаватися на основі пропорційності часу з урахуванням ефективного (реального) доходу від активу, якщо:

· існує ймовірність, що економічні вигоди, пов'язані з операцією, надходитимуть до підприємства;

· сума доходу може бути достовірно оцінена;

· коли встановлено право акціонерів на отримання виплати (для дивідендів).

МСБО 18 «Дохід» не застосовується до операцій оренди, дивідендів, пов'язаних з інвестиціями, що обліковуються згідно з методом участі в капіталі, первісного визнання та змін справедливої вартості біологічних активів та ін.

МСБО 18 «Дохід» вимагає розкриття такої інформації:

а)
облікової політики щодо визнання реалізації, включаючи спосіб визначення етапу завершеності;

б)
суму кожної суттєвої категорії доходу, зокрема такі доходи, як отримані від:

· реалізації товарів;

· надання послуг;

· відсотків;

· роялті;

· дивідендів;

в)
суму доходу, яка виникає від обміну товарами або послугами, що включено до кожної суттєвої категорії доходу.

2. Доходи від державних грантів, будівельних контрактів (МСБО 20, МСБО 11)

Облік будівельних контрактів регулюється МСБО 11 «Будівельні контракти».

Будівельний контракт - це контракт, спеціально укладений на спорудження одного активу або комбінації активів, які тісно пов'язані між собою або взаємозалежні за умовами їх проектування, технології та функціонування чи за їх кінцевим призначенням та використанням. Наприклад, спорудження мосту, будинку, дамби, корабля, житлового мікрорайону або мережі шляхів.

Контракт із фіксованою ціною - це будівельний контракт, за яким підрядник погоджується з фіксованою ціною контракту або з фіксованою ставкою на одиницю кінцевої продукції і який у деяких випадках зазнає застереження про змінні ціни.

Контракт з ціною «витрати плюс» - будівельний контракт, за яким підряднику відшкодовуються припустимі чи іншим чином визначені витрати плюс відсоток від суми цих витрат або фіксована винагорода.

	Загальний дохід від контракту = Початкова сума, погоджена в контракті + збільшення витрат ± відхилення + претензії + заохочувальні виплати - штрафи


Збільшення витрат - це підвищення вартості контракту для врахування того, що протягом строку дії тривалого контракту витрати на матеріали та витрати на оплату праці можуть збільшуватися, наприклад, з ростом інфляції, і таке збільшення не було складовою частиною початкового контракту з фіксованою ціною.

Відхилення - це зміна замовником будь-якої з деталей контракту, незалежно від того, чи є вона додаванням чи вилученням специфікацій. Вартість відхилення слід включати до загального доходу від контракту, якщо:

· існує ймовірність того, що замовник схвалить відхилення і суму доходу, пов'язаного з ним;

· суму можна достовірно оцінити.

Претензія виникає, коли підрядник бажає отримати більше грошей тому, що були понесені витрати, не включені спочатку в контракт. Наприклад, претензія щодо додаткових витрат може виникнути внаслідок затримки в роботі або виправлення помилок в початковій специфікації. Вартість претензії слід включати в загальний дохід від контракту, якщо:

· існує ймовірність, що замовник погодиться прийняти претензію;

· можна достовірно оцінити суму, на яку замовник погодиться.

Заохочувальні платежі - це платежі підрядникові в разі виконання або перевищення визначених у контракті строків або стандартів якості. Штрафи - це суми, які вираховують із загального доходу від контракту, якщо підрядник не дотримується строків чи стандартів. їх слід включати в обчислення загального доходу від контракту, якщо:

· існує ймовірність, що стандарти будуть виконані або невиконані;

· суму можна достовірно оцінити. Витрати за контрактом повинні включати:

· витрати, безпосередньо пов'язані з конкретним контрактом;

· витрати, які відносяться до діяльності за контрактом у цілому і можуть бути віднесені на контракт;

· інші витрати, які конкретно несе замовник згідно з умовами контракту.

Якщо кінцевий результат будівельного контракту можна достовірно оцінити, дохід від контракту та витрати за контрактом слід відповідно визнавати як дохід та витрати з посиланням на ступень завершеності контракту на дату балансу.

Будь-які очікувані збитки від будівельного контракту слід негайно визнавати як витрати.

Якщо кінцевий результат не можна достовірно оцінити, дохід, який слід визнати, не повинен перевищувати понесені на даний час витрати за контрактом, які очікується відшкодувати. Витрати за контрактом слід визнавати як витрати періоду, в якому вони понесені. Мета цього - не показувати прибуток, доки не можна буде достовірно оцінити кінцевий результат.

Можливість достовірної оцінки кінцевого результату контракту залежить від того, чи є цей контракт контрактом з фіксованою ціною або контрактом з ціною «витрати плюс».

Для контрактів з фіксованою ціною, кінцевий результат можна достовірно оцінити, якщо:

· загальний дохід від контракту можна достовірно оцінити;

· існує ймовірність отримання майбутніх економічних вигід;

· можна достовірно оцінити як витрати, понесені за контрактом, так і етап завершеності;

· витрати, понесені за контрактом, можна чітко визначити для порівняння з попередніми оцінками.

Для контрактів з ціною «витрати плюс» критерії такі:

· існує ймовірність надходження майбутніх економічних вигід;

· витрати, понесені за контрактом, можна чітко визначити та достовірно оцінити.

Етап завершення можна оцінити різними способами, залежно від типу будівництва та наявної інформації. Типові методи:
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Вартість виконаних за контрактом робіт згідно з актом прийому - передачі Загальний дохід від контракту або завершення фізичної частини робіт

Облік державних грантів регулюється МСБО 20 «Облік державних грантів і розкриття інформації про державну допомогу».

Типи грантів:

1. Гранти, пов'язані з активами. Грант надається за умовою придбання основних засобів підприємством.

2. Гранти, пов'язані з доходом. Грант надається для цілей, не пов'язаних з активами, наприклад, для заохочення підприємства прийняти на роботу більше працівників або надати навчання для персоналу.

3. Безповоротні позики - позики, які не підлягають погашенню за певних умов.

Принцип обачності не дозволяє визнавати грант, поки не буде обґрунтованої впевненості в тому, що:

· умови, визначені для отримання гранту, будуть виконані підприємством;

· грант дійсно буде отримано.

Існує два варіанти обліку грантів, наданих для придбання активів:

1. Грант слід обліковувати як відстрочений дохід і визнавати дохід від гранту в звіті про всеохоплюючий прибуток протягом строку корисної експлуатації активу. Відстрочений дохід визнається як зобов'язання і його слід розподіляти на поточний та непоточний.

2. Грант слід обліковувати як зменшення вартості активу і визнавати менші амортизаційні відрахування протягом строку корисної експлуатації активу.

Існує два варіанти обліку грантів, пов'язаних з доходом:

1. Дохід від гранту слід обліковувати як дохід в звіті про всеохоплюючий прибуток, наводячи його окремо, наприклад, під заголовком «Інший дохід».

2. Дохід від гранту слід обліковувати як витрати зі зворотнім знаком, зменшуючи відповідні витрати, яким, за припущенням, мав допомогти грант.

Якщо умови надання гранту не виконано, уряд може наполягати на поверненні гранту.

У фінансових звітах слід розкривати інформацію з таких питань:

· облікова політика, прийнята для державних грантів, включаючи методи відображення, прийняті для фінансових звітів;

· характер та обсяг державних грантів, визнаних у фінансових звітах, а також зазначення інших форм державної допомоги, від яких підприємство має пряму вигоду;

· невиконані умови та інші непередбачені події, які супроводжують надання державної допомоги, що була визнана.

3. Витрати на позики

Порядок обліку та розкриття інформації про витрати на позики встановлено МСБО 23 «Витрати на позики».

Витрати па позики - це витрати на сплату відсотків або інші витрати, пов'язані із запозиченням коштів. Такі витрати звичайно включають:

· проценти за банківським овердрафтом, короткостроковими та довгостроковими позиками;

· амортизацію дисконту або премії, пов'язану з борговими зобов 'язаннями;

· амортизацію допоміжних витрат, що виникають у зв'язку з отриманням позики;

· фінансові витрати, пов'язані з капітальною (фінансовою) орендою;

· курсові різниці, що виникають у зв'язку з позиками в іноземній валюті, тією мірою, якою вони розглядаються як коригування витрат на проценти.

29 березня 2007 р. РМСБО видав змінений МСБО 23 «Витрати на позики». Основною зміною порівняно з попередньою редакцією цього стандарту є скасування вибору щодо обліку витрат на позики, пов'язані з кваліфікаційними активами.

Переглянутий МСБО 23 вимагає капіталізувати витрати на позики, пов'язані з кваліфікаційними активами. Ця вимога не стосується активів, які обліковують за справедливою вартістю, і запасів, які виготовляють у великій кількості на повторювальній основі, навіть якщо вони потребують значного часу для підготовки до продажу.

Переглянутий МСБО 23 застосовують до витрат на позики, пов'язані з кваліфікаційними активами, для яких дата капіталізації починається з (або після) 1 січня 2009 р. Дозволено застосовувати цей стандарт до наведеної дати.

Кваліфікований актив - це актив, підготовка якого до реалізації або використання за призначенням обов'язково потребує значного часу.

Прикладами кваліфікованих активів є:

1) запаси, які потребують значного часу для підготовки їх до реалізації (наприклад, вино, що потребує кількох років витримки);

2) будівельні контракти;

3) виробничі будівлі, електростанції тощо;

4) інвестиційна власність;

5) нематеріальні активи, розроблені власними силами.

Проте ключовим критерієм у кожному конкретному випадку є тривалість часу, необхідна для підготовки активу до використання (або реалізації).

Слід звернути увагу, що до складу кваліфікованих активів може бути включена інвестиційна власність, але не фінансові інвестиції.

Не є кваліфікованими активи, які:

1) виробляються постійно або серійно у великій кількості протягом короткого проміжку часу;

2) готові для використання за призначенням або реалізації.

Іноді складно встановити прямий зв'язок між певними позиками та кваліфікованим активом і визначити позики, яких можна було б уникнути в разі відсутності витрат на цей актив. Такі труднощі виникають, наприклад, коли:

· існує централізована координація фінансової діяльності підприємства;

· група використовує різні інструменти позики з різними ставками відсотка та позичає ці кошти іншим компаніям групи на різних умовах;

· позики, отримані в іноземній валюті, обмінний курс якої коливається, оскільки група діє в умовах високого рівня інфляції.

За таких умов визначення суми витрат на позики, пов'язаної з кваліфікованим активом, потребує спеціального аналізу.

У випадку коли діяльність підприємства фінансується за рахунок різних видів позикового капіталу, і ці кошти використовуються для отримання кваліфікованого активу, сума витрат на позики, що підлягає капіталізації, визначається із застосуванням розрахункової норми капіталізації до витрат на цей актив. Нормою капіталізації є середньозважена величина витрат на всі непогашені позики підприємства протягом періоду.

Капіталізація витрат на позики починається, коли:

· понесені витрати пов'язані з кваліфікованим активом;

· понесені витрати на позики;

· здійснюється діяльність, необхідна для підготовки активу до реалізації або використання за призначенням.

Якщо в процесі створення активу з'ясується, що вартість очікуваного відшкодування є нижчою за балансову вартість цього активу, капіталізація витрат на позики продовжується, але балансову вартість слід списати до вартості очікуваного відшкодування.

Фінансові звіти мають розкривати таку інформацію:

· облікову політику, прийняту для витрат на позики;

· суму витрат на позики, капіталізовану протягом періоду;

· норму капіталізації, використану для визначення суми витрат на позики, що відповідає вимогам до капіталізації.

4. Податки на прибуток

Облік податків на прибуток регулюється МСБО 12 «Податки на прибуток».

Податковий прибуток (збиток) - це прибуток (збиток), визначений відповідно до правил, встановлених податковими органами, згідно з якими податки на прибуток підлягають сплаті (відшкодуванню).

Обліковий прибуток - прибуток (збиток) до оподаткування, відображений у звіті про прибуток або збиток.

Тимчасові різниці - це різниці між балансовою вартістю активу або зобов'язання та їх податковою базою.

Податковою базою активу чи зобов'язання є сума, яка використовується з метою оподаткування цих активів чи зобов'язань.

Оскільки активи втілюють у собі майбутні економічні вигоди, податковою базою активу є сума, яка з метою оподаткування буде вирахувана із суми оподатковуваних економічних вигід, які отримає підприємство в результаті відшкодування балансової вартості активу.

Податковою базою зобов'язання є його балансова вартість за мінусом суми, що підлягає вирахуванню з метою оподаткування цього зобов'язання в майбутніх періодах.

У разі доходу, отриманого авансом, податковою базою зобов'язання є його балансова вартість за вирахуванням суми доходу, яка не підлягає оподаткуванню в майбутніх періодах.

Залежно від впливу на податковий прибуток (збиток) тимчасові різниці можуть бути такими, що підлягають:

· оподаткуванню;

· вирахуванню.

Тимчасові різниці, що підлягають оподаткуванню, - це тимчасові різниці, які при визначенні суми прибутку майбутніх періодів, який є об'єктом оподаткування, призведуть до виникнення сум, що підлягають оподаткуванню.

Отже, тимчасові різниці, що підлягають оподаткуванню, збільшують податковий прибуток (або зменшують податковий збиток) у майбутніх звітних періодах.

Тимчасові різниці, що підлягають вирахуванню, - це тимчасові різниці, які при визначенні суми прибутку майбутніх періодів, який є об'єктом оподаткування, призведуть до виникнення сум, що не підлягають оподаткуванню.

Таким чином, тимчасові різниці, що підлягають вирахуванню, зменшують податковий прибуток (або збільшують податковий збиток) у майбутніх звітних періодах.

Водночас, є тимчасові різниці, які не є різницями в часі, наприклад, ті тимчасові різниці, що виникають, коли:

· немонетарні активи та зобов'язання закордонної господарської одиниці, яка є складовою діяльності підприємства, що звітує, переводяться за історичними валютними курсами;

· немонетарні активи та зобов'язання переводяться з однієї валюти в іншу згідно з МСБО 29 «Фінансова звітність в умовах гіперінфляції»;

· балансова вартість активу чи зобов'язання після первісного визнання відрізняється від їхньої первісної податкової бази.

Поточний податок на прибуток - це сума податків на прибуток, що підлягають сплаті (відшкодуванню) щодо податкового прибутку (збитку) за певний період.

Відстрочені податкові зобов'язання - це суми податків на прибуток, що підлягають сплаті у майбутніх періодах відповідно до тимчасових різниць, що підлягають оподаткуванню.

Відстрочені податкові активи - це суми податків на прибуток, що підлягають відшкодуванню в майбутніх періодах відповідно до:

· тимчасових різниць, які підлягають вирахуванню;

· перенесення невикористаних податкових збитків;

· перенесення невикористаних податкових пільг.

Сума відстрочених податків визначається за кожною статтею балансу як добуток тимчасової різниці та відповідної ставки оподаткування, тобто:

ВПЗ = ТРоп • СПП,                                (3)

де ВПЗ - відстрочене податкове зобов'язання;

ТРоп - тимчасова різниця, що підлягає оподаткуванню;

СПП - ставка податку на прибуток.

ВПА = Трвир • СПП,                              (4)

де ВПА - відстрочений податковий актив;

ТРвир - тимчасова різниця, що підлягає вирахуванню;

СПП - ставка податку на прибуток.

Відстрочене податкове зобов'язання визначається щодо всіх тимчасових різниць, що підлягають оподаткуванню, за винятком різниць, які стосуються:

· первісного визнання гудвілу;

· первісного визнання активу чи зобов'язання в операції, яка не є об'єднанням бізнесу або не впливає ні на обліковий, ні на податковий прибуток (збиток).

У свою чергу, відстрочений податковий актив слід визнавати щодо всіх тимчасових різниць, які підлягають вирахуванню, тією мірою, якою існує ймовірність отримати оподаткований прибуток, до якого можна застосувати тимчасову різницю, яка не підлягає оподаткуванню, за винятком ситуацій, коли відстрочений податковий актив виникає від первісного визнання активу чи зобов'язання в господарській операції, яка:

1) не є об'єднанням бізнесу;

2) не впливає під час здійснення ні на обліковий, ні на податковий прибуток (збиток).

Ймовірність отримання податкового прибутку, щодо якого можна використати тимчасову різницю, яка підлягає вирахуванню, існує тоді, коли є достатні тимчасові різниці, які підлягають оподаткуванню і стосуються того самого податкового органу та того самого платника податку, і коли анулювання цих тимчасових різниць передбачається:

а)
у тому самому періоді, в якому передбачено анулювання тимчасової різниці, що підлягає вирахуванню;

б)
у подальших чи попередніх періодах, на які можна переносити податкові збитки, що виникають від відстроченого податкового активу.

Якщо підприємство має досвід нещодавніх збитків, це свідчить, що майбутнього оподаткованого прибутку може не бути в наявності та що відстрочений податковий актив не слід визнавати.

Якщо підприємство має оподатковані тимчасові різниці, можна припустити, що тимчасові різниці, що не підлягають оподаткуванню, можна вираховувати з них, якщо:

· вони пов'язані з тим самим податковим органом та тим самим оподаткованим підприємством,

· очікується, що оподатковані тимчасові різниці сторнуватимуться у тому самому періоді, що і тимчасові різниці, що не підлягають оподаткуванню або можуть бути перенесені на період тимчасових різниць, що не підлягають оподаткуванню.

Якщо існують недостатні оподатковані тимчасові різниці, податковий актив, пов'язаний з тимчасовими різницями, що не підлягають оподаткуванню, можна визнавати тією мірою, якою:

· є ймовірним, що підприємство матиме оподатковані прибутки у тому періоді, який може бути відповідним для сторнування тимчасових різниць (знову ж, податки мають відноситься до того самого податкового органу та того самого оподаткованого підприємства) або

· підприємство має можливості планувати податки, що веде до створення оподаткованих прибутків у відповідних періодах.

Обставини, що ведуть до оподаткованих тимчасових різниць і, отже, до відстрочених податкових зобов'язань:

· дохід від відсотків обліковується методом нарахування, але може бути оподаткований на основі касового методу (отриманих грошових коштів);

· накопичена амортизація у фінансовому обліку менша, ніж у податковому;

· витрати на розробки можна капіталізувати та амортизувати протягом майбутніх періодів при визначенні облікового прибутку, але вони можуть вираховуватися з податків у момент їх виникнення;

· активи переоцінюються і відповідне коригування не здійснюється з метою оподаткування.

Згідно з МСБО 12 «Податки на прибуток», підприємству слід визнавати відстрочені податкові зобов'язання щодо всіх тимчасових різниць, які підлягають оподаткуванню і пов'язані з інвестиціями в дочірні підприємства, відділення, асоційовані підприємства та з частками у спільних підприємствах, за винятком тих ситуацій, коли виконуються такі дві умови:

а)
материнська компанія, інвестор або контролюючий учасник спільного підприємства може контролювати час анулювання тимчасової різниці;

б)
є ймовірність, що тимчасова різниця не анулюється в найближчому майбутньому.

Приклади статей, що можуть призвести до тимчасових різниць, що не підлягають оподаткуванню і, отже, відстрочених податкових активів:

· витрати на пенсійне забезпечення вираховуються з облікового прибутку, якщо працівники надають послуги. Вони можуть стати такими, що не вираховуються з податків, тільки якщо підприємство сплачує внески до пенсійного фонду або сплачує пенсії пенсіонерам;

· накопичена амортизація у фінансовому обліку більша, ніж у податковому;

· чиста вартість реалізації запасів або сума очікуваного відшкодування непоточних активів зменшується, і тому зменшується балансова вартість у фінансових звітах, але зменшенням можна зневажити з метою оподаткування, поки актив не продано;

· витрати на дослідження, витрати на реорганізацію або витрати на налагоджувальні роботи визнаються як витрати з метою обліку, але можуть не вираховуватися з метою оподаткування до настання пізнішої дати;

· дохід відстрочується у балансі, але його можна включати до складу оподаткованих прибутків, коли вони отримані.

Методи обчислення відстроченого податку:

1. Повне забезпечення. МСБО 12 «Податки на прибуток» вимагає застосовувати метод повного забезпечення (або повного розподілу) для забезпечення відстроченого податку. Тимчасові різниці повністю забезпечені. Він базується на тому принципі, що у фінансових звітах за період слід визнавати податковий вплив усіх операцій, що відбуваються в цьому періоді. Відстрочені податкові активи та зобов'язання слід оцінювати за ставками податку, які, як очікується, будуть застосовані в тому періоді, коли актив продано або зобов'язання погашено, на основі ставок податку (та податкового законодавства), що були чинними або в основному чинними на дату балансу.

2. «З початку до кінця». За концепцією «з початку до кінця» жодного забезпечення на відстрочений податок не здійснюється. Вона базується на тому принципі, що лише податок, що підлягає сплаті щодо періоду, слід нараховувати в цьому періоді, оскільки виникає податок на оподатковані, а не облікові прибутки.

3. Часткове забезпечення. За методом часткового забезпечення відстрочений податок слід обліковувати стосовно суми, щодо якої існує ймовірність того, що сплата податку буде тимчасово відстрочена або прискорена. Слід розглянути плани майбутніх капітальних видатків та запитати: «Чи перевищать резерви на податки амортизацію протягом наступних кількох років?». Якщо відповідь «так», тоді забезпечення на відстрочений податок не потрібні. Якщо відповідь «ні», тоді забезпечення на відстрочений податок потрібні для максимального сторнування, коли вони будуть створені.

4. Метод відстрочення у порівнянні з методом зобов'язання. Якщо ставка податку змінюється з часом, тоді виникає проблема щодо суми відстроченого податку, яку слід відображати у звіті про прибутки та збитки у пізніші роки. Існує два методи обчислення.

5. Метод відстрочення. Згідно з цим методом припускають, що відстрочене податкове зобов'язання є сумою податку, яку було „заощаджено" у попередніх періодах і яка підлягає сплаті пізніше. Отже, згідно з ним застосовується ставка податку, яка застосовується на дату виникнення тимчасової різниці.

6. Метод зобов'язання. Згідно з цим методом припускають, що відстрочене податкове зобовязання є сумою податку, яку фактично слід сплатити, і тому застосовують ставку податку на ту дату, коли сторнуватимуть тимчасову різницю.

За МСБО 12 «Податки на прибуток» слід застосовувати метод зобов'язання.

Поточні та відстрочені податки на прибуток відображаються як дохід або витрати у звіті про прибуток або збиток, крім випадків, коли податки виникають у результаті:

· операцій (подій), відображених безпосередньо на рахунках власного капіталу:

· об'єднання бізнесу.

При цьому пояснення взаємозв'язку між податковими витратами (доходом) та обліковим прибутком може бути надано у формі узгодження:

а) сум податкових витрат (доходів) та добутку облікового прибутку, помноженого на ставку (ставки) оподаткування (розкриваючи також основу, за якою обчислювалися ставки оподаткування, які слід застосовувати);

б) сум середньої чинної ставки оподаткування та ставки оподаткування, що її слід застосовувати (розкриваючи також основу, за якою обчислювалася ставка оподаткування, яку слід застосовувати).

Ставкою оподаткування, що підлягає застосуванню, звичайно є внутрішня ставка країни, у якій розташоване підприємство, яка поєднує ставку оподаткування для загальнодержавного та місцевих податків. Якщо компанія діє у кількох країнах, доцільно робити узгодження за кожною країною, а потім об'єднувати їх. У свою чергу, середня ставка оподаткування дорівнює:


[image: image5.wmf]ОП

пп

Д

В

Соп

)

(

=

                      (5)

де 
[image: image6.wmf]Соп

 - середня ставка оподаткування;

В(Д)пп - витрати (дохід) з податку на прибуток;

ОП - обліковий прибуток.

При об'єднанні компаній, яке є придбанням, Міжнародні стандарти фінансової звітності вимагають оцінювати придбані активи за їх справедливою вартістю на дату придбання. Тимчасові різниці виникають, коли підхід до податкової бази придбаних активів та зобов'язань, відрізняється від підходу до облікової бази. Остаточні відстрочені податкові зобов'язання впливають на гудвіл. Підприємству не слід визнавати відстрочені податкові зобов'язання, що виникають від самого гудвілу, якщо амортизація гудвілу не підлягає вирахуванню з метою оподаткування.

Наслідків відстроченого податку не буде у материнській компанії, але вони будуть в обліку дочірнього підприємства.

У результаті об'єднання компаній, материнське підприємство може бути здатною відшкодовувати відстрочений податковий актив, який раніше не вважали таким, що його можна відшкодовувати. Це може відбуватися, якщо материнське підприємство має невикористані податкові збитки, які можна згортати з майбутніми оподаткованими прибутками дочірнього підприємства. У таких випадках материнське підприємство визнає відстрочений податковий актив та бере його до уваги при визначенні гудвілу або негативного гудвілу, що виникає внаслідок придбання.

Якщо відстрочений податковий актив не визнається на дату придбання і відстрочений податковий актив у подальшому визнається у консолідованому балансі материнського підприємства, тоді:

· остаточний відстрочений податковий дохід визнається у звіті про прибутки та збитки;

· балансова вартість гудвілу та відповідна накопичена амортизація коригуються;

· зменшення балансової вартості гудвілу визнається як витрати у звіті про прибутки та збитки.

Проте, підприємство-покупець не визнає негативний гудвіл і не збільшує балансову вартість негативного гудвілу.

Підприємству слід розкривати суму відстроченого податкового активу та характер свідчення, що підтверджує його визнання, якщо:

а)
використання відстроченого податкового активу залежить від майбутніх податкових прибутків, які перевищують прибутки, що виникають від анулювання існуючих тимчасових різниць, які підлягають оподаткуванню;

б)
підприємство зазнало збитків у поточному або у попередньому періоді у податковій юрисдикції, до якої належить відстрочений податковий актив.

Також підприємство має розкривати інформацію про:

· непередбачені зобов'язання та непередбачені активи, пов'язані з податками на прибуток;

· суттєвий вплив на поточні та відстрочені податкові активи та зобов'язання, зміни ставок оподаткування або податкового законодавства, які запроваджуються або проголошуються після дати балансу.

5. Прибуток на акцію

Порядок визначення та подання прибутку на акцію у фінансовій звітності описано в МСБО 33 «Прибуток на акцію». Положення МСБО 33 поширюються на підприємства:

· звичайні (або потенційні звичайні), акції яких відкрито продаються та купуються;

· які перебувають у процесі випуску звичайних (або потенційних звичайних) акцій на відкриті фондові ринки;

· які не мають ні звичайних, ні потенційних звичайних акцій, що вільно продаються та купуються, але які розкривають прибуток на акцію у фінансовій звітності.

Базисний прибуток на акцію обчислюється шляхом ділення чистого прибутку (збитку) певного періоду, який може бути розподілений між власниками звичайних акцій, на середньозважену кількість звичайних акцій, які знаходяться в обігу протягом цього періоду.

Згідно з МСБО 33, «звичайна акція - це інструмент власного капіталу, який має нижчий статус, ніж усі інші класи інструментів власного капіталу».

Це означає, що звичайні акції надають право участі у чистому прибутку лише після інших видів акцій, звичайно привілейованих.

Тому для визначення прибутку, який належить до звичайних акцій, з суми загального чистого прибутку за відповідний період слід вирахувати суму чистого прибутку, що належить власникам привілейованих акцій, у тому числі:

а)
суму дивідендів на некумулятивні привілейовані акції, які було оголошено за період;

б)
повну суму дивідендів на некумулятивні привілейовані акції цього періоду незалежно від того, чи були оголошені ці дивіденди.

При цьому до суми дивідендів на привілейовані акції певного періоду не включається сума дивідендів на привілейовані акції, що була сплачена або оголошена протягом поточного звітного періоду, за попередні звітні періоди.

Отже, базисний прибуток на акцію розраховується за формулою:
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де БПА - базисний прибуток на акцію;

ЧП- чистий прибуток;

ЧПприв - чистий прибуток, що припадає на привілейовані акції;
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 - середньозважена кількість звичайних акцій в обігу протягом звітного періоду.

В разі випуску прав на акції існуючі акціонери отримують право на придбання додаткових акцій відповідно до частки акцій, що вже знаходиться у їх власності. Вартість придбання, як правило, є вище від номінальної вартості акцій, але нижче від їх ринкової вартості.

Базисний прибуток на акцію показує прибуток, генерований наявними акціями. Однак, потенційний інвестор може цікавитися впливом на прибуток на акцію, що може виникнути в результаті будь-якої потенційної емісії акцій в майбутньому. Таким чином, також слід відображатиати розбавлений прибуток на акцію. В разі майбутньої емісії будь-яких акцій збільшиться величина знаменника, а відтак прибуток на акцію буде розбавлений. Потенційні акції слід зважувати за періодом часу їх обігу протягом року. Фактичне конвертування у звичайні акції або ж завершення чинності права конвертування впливають на зваженість в часі. Також може виникати вплив на показник чисельника. Якщо, наприклад, кредит може бути конвертований в акції, після його конвертування такий кредит більше не вимагатиме витрат на сплату відсотків, збільшуючи, таким чином, суму прибутку в чисельнику.

Після реалізації опціонів або варантів акції розділяються таким чином:

а)
акції, які були б емітовані в разі використання отриманих коштів для придбання акції за справедливою вартістю;

б)
акції, що залишилися, розглядаються як такі, що були випущені на без-компенсаційній основі.

При розрахунку розбавленого прибутку на акцію, до уваги приймаються лише ті акції, які підлягали випуску без компенсації. Акції, випущені за повною ринковою вартістю не мають розбавляючого впливу. Такі акції є розбавляючими і вони додаються до кількості звичайних акцій в обігу при обчислені розбавленого прибутку на акцію.

Підприємство може укласти контракт на випуск звичайних акцій залежно від певних подій в майбутньому, таких як майбутні прибутки, майбутня ціна на акцію або майбутнє розширення діяльності.

Кількість додаткових акцій, які можуть бути включені до знаменника має відповідати тій кількості акцій, які будуть випущені на дату підготовки звіту якби кінець звітного періоду збігався з кінцем періоду непередбаченої події. Тобто, якщо умови випуску були виконані на дату підготовки звіту, додаткові акції розбавляють прибуток на акцію. Але, навіть якщо на дату підготовки звіту умови можуть бути виконані, базисний прибуток на акцію не підлягатиме коригуванню, оскільки ці умови можуть бути не виконаними в майбутньому, коли відбудеться завершення періоду непередбаченої події.

Якщо підприємство може здійснити розрахунок за контрактом готівковими коштами або акціями згідно власного вибору, розбавлений прибуток на акцію базуватиметься на припущенні, що розрахунок за таким контрактом буде здійснено акціями, отже прибуток буде розбавлений.

Часовий зважений коефіцієнт - це співвідношення загальної кількості днів, протягом яких акції перебувають в обігу, та загальної кількості днів відповідного періоду.

Для обчислення розбавленого прибутку на акцію чистий прибуток, що може бути розподілений серед власників звичайних акцій, та їх середньозважену кількість в обігу, слід скоригувати з урахуванням впливу розбавляючих потенційних звичайних акцій.

Потенційні звичайні акції - це фінансові інструменти або інші контракти, які можуть надавати їхнім власникам право на звичайні акції.

Прикладом потенційних звичайних акцій є:

· фінансові інструменти (в тому числі, привілейовані акції), які можуть бути конвертовані у звичайні акції;

· варанти та опціони;

· заохочувальні програми підприємства, які дають змогу працівникам отримати звичайні акції як частину їхньої винагороди;

· акції, які будуть випущені для задоволення певних умов контракту, таких як придбання іншого підприємства або інших активів. Потенційні звичайні акції слід розглядати як розбавляючі тоді і тільки

· тоді, коли їх конвертування у звичайні акції призводить до зменшений чистого прибутку або до збільшення чистого збитку на акцію в ході постійної діяльності.

Звичайно випуск нових звичайних акцій матиме розбавляючий вплив, але в деяких випадках це може не відбуватися. Такий вплив називається антирозбавляючим. Відповідно, такі акції не включаються в розрахунок розбавленого прибутку на акцію. Якщо існує кілька інструментів, які можуть створити потенційні акції, порядок їх включення до обчислення розбавленого прибутку на акцію впливає на цей розрахунок. Отже, ці інструменти слід розглядати у послідовності від найбільш розбавляючих до найменш розбавляючих.

Прибуток або збиток від подальшої діяльності слід використовувати як контрольний показник для визначення характеру інструменту, а саме - чи є він розбавляючим або ж антирозбавляючим.

Підприємству слід подавати базисний та розбавлений прибуток на акцію в основній частині звіту про прибутки та збитки для кожного класу звичайних акцій. Еквівалент прибутку на акцію на основі припинення діяльності має подаватися в основній частині звіту про прибутки та збитки або в примітках до нього.

Підприємству слід розкривати суми, використані як чисельники та знаменники, а також узгодження цих сум із сумами відображеного у звіті прибутку, який відноситься до материнської підприємства.

Слід подавати опис будь-якого руху акцій або потенційних акцій після дати підготовки звіту за умови, що такий рух суттєво змінює кількість акцій або потенційних акцій.
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