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1. Порядок формирования финансовых результатов деятельности

Финансовые результаты хозяйственной деятельности формируются постепенно на протяжении отчетного периода. Для их определения предполагается последовательное сопоставление доходов и затрат, осуществленных для получения этих доходов, от всех видов деятельности. Положительный   финансовый   результат – это прибыль (т.е.превышение суммы доходов над суммой затрат, понесенных для получения этих доходов), отрицательный – убыток (превышение суммы затрат над доходами).  
Под видом деятельности понимают совокупность подобных по экономическому содержанию хозяйственных операций. Различают следующие виды деятельности (рис. 1).








Рис. 1. Классификация видов деятельности

Определение финансовых результатов состоит в определении чистой прибыли (убытка) отчетного периода, которая формируется в разрезе приведенных видов деятельности (рис. 2).
2. Анализ уровня, динамики и структуры финансовых результатов  

Информационной базой анализа финансовых результатов является ф. № 2 "Отчет о финансовых результатах". Поэтому, приступая к анализу, необходимо убедиться в достоверности ее данных, определить, отвечает ли установленному порядку расчет показателей прибыли, сопоставимы ли данные с точки зрения учетной политики предприятия, изменения стоимостного фактора. В случае если в сравниваемых периодах применялись различные методы учета (методы оценки запасов, амортизационная политика, распределение доходов и расходов между отчетными периодами и т. д), необходимо 1) оценить влияние изменения учетной политики на финансовые результаты и 2) определить показатели по единой методике. Исключение влияния стоимостного фактора на выводы об изменении прибыли осуществляется путем корректирования валовой прибыли на индекс цен, который определяется по формуле:
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где  Qi  – объем производства в натуральных показателя i-го наименования; 

       Ці1 – цена единицы продукции в отчетном периоде; 

       Ці0 – цена единицы продукции в базовом периоде; 

          n – количество видов продукции.
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Рис. 2. Модель формирования финансовых результатов

Для оценки уровня показателей финансовых результатов заполняется и анализируется  таблица, которая содержит показатели, формирующие чистую прибыль (см. рис. 2 и форму № 2) за отчетный и базовый период, абсолютные и относительные отклонения каждого показателя.

Таблица 1. Анализ уровня показателей финансовых результатов деятельности

	Показатель 
	Базовый период
	Отчетный период
	Отклонения

	
	
	
	+/-
	%

	   Доход от реализации продукции
	270,0
	360,0
	+ 90,0
	+ 33,33

	-  НДС
	45,0
	60,0
	+ 15,0
	+ 33,33 

	= Чистый доход от реализации продукции
	225,0
	300,0
	+ 75,0
	+ 33,33 

	-  Себестоимость реализованной продукции
	163,0
	220,0
	+ 57,0
	+ 34,97 

	= Валовая прибыль (убыток)   
	62,0
	80,0
	+ 18,0
	+ 29,03 

	+  Прочие операционные доходы
	7,0
	4,6
	- 2,4
	- 34,29  

	-  Административные расходы
	2,7
	3,1
	+ 0,4
	+ 14,81 

	-  Расходы на сбыт
	1,8
	1,9
	+ 0,1
	+ 5,56 

	-  Прочие операционные расходы
	4,9
	4,7
	- 0,2
	- 4,08 

	= Прибыль (убыток) от операционной деятельности   (финансовый результат от операционной деятельности)
	59,6
	74,9
	+ 15,3
	+ 25,67 

	+  Доход от участия в капитале
	3,1
	2,2
	- 0,9
	- 29,03 

	+  Прочие финансовые доходы
	0,5
	7,0
	+ 6,5
	в 13 раз 

	+  Прочие доходы
	2,0
	1,2
	+ 0,8
	+ 40,00 

	-  Финансовые расходы
	4,9
	3,0
	- 1,9
	- 38,78 

	-  Потери от участия в капитале
	1,2
	1,7
	+ 0,5
	- 41,67 

	-  Прочие расходы
	7,8
	4,9
	- 2,9
	- 37,18 

	=  Прибыль (убыток) от обычной деятельности до налого-обложения (финансовый результат от обычной деятель-ности до налогообложения)
	51,3
	75,7
	+ 24,4
	+ 47,56 

	ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ
	35,9
	53,2
	+ 17,3
	+ 48,12 


Анализ динамики отдельных показателей финансовых результатов (валовой прибыли, чистой прибыли, финансовых результатов отдельных видов деятельности и т. д.) за несколько периодов проводится также с помощью таблиц, в которых рассчитывают показатели абсолютного прироста, базисные и цепные темпа роста и прироста. 


В завершении этого этапа анализа оценивают структуру финансовых результатов. Для этого исследуют структуру отдельно доходов, расходов, отчислений с  доходов (косвенные налоги, скидки и т.п.), а затем прибыли по видам деятельности. Проводят анализ структуры с помощью аналитических таблиц следующей формы. 

Таблица 2 – Анализ структуры доходов (или расходов и отчислений, финансовых результатов)

	Показатель
	1-й год
	2-й год
	Отклонения

	
	сумма, грн.
	удельный вес, %
	сумма, грн.
	удельный вес, %
	+/-
	%
	пунктов структуры

	
	1


	2


	3


	4


	5

(гр.3-гр.1)
	6

(гр.5*100/гр.1)
	7

(гр.4-гр.2)

	НДС
	
	
	
	
	
	
	

	Акцизный сбор
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие отчисления из дохода
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость реали-зованной продукции
	
	
	
	
	
	
	

	Административные расходы
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы на сбыт
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие операционные расходы
	
	
	
	
	
	
	

	Финансовые расходы
	
	
	
	
	
	
	

	Потери от участия в капитале
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы
	
	
	
	
	
	
	

	Налог на прибыль
	
	
	
	
	
	
	

	Чрезвычайные расходы
	
	
	
	
	
	
	

	                      Итого
	
	
	
	
	
	
	


В завершении первого этапа  анализа определяют причины происшедших изменений, формируются выводы, на основании которых управленческим персоналом принимаются решение относительно реальности прогнозных показателей, оцениваются возможности наращивания (сокращения или прекращения) производства определенных видов продукции.

Кроме того, результаты анализа структуры и динамики прибыли используются для оценки ее качества. Если на протяжении продолжительного времени наблюдаются стабильные темпы роста, а в составе прибыли преобладающая ее часть принадлежит результату основной деятельности, то качество прибыли считается высоким. Могут использоваться и другие критерии оценки качества прибыли, учитывающие специфику деятельности предприятия.

Конкретная методика оценки качества прибыли на сегодня не разработана. Наиболее часто используются методы экспертных оценок, которые являются недостаточно точными и одновременно дорогими (из-за привлечения посторонних высококвалифицированных специалистов-экспертов).
3. Анализ финансовых  результатов от основной деятельности
В процессе анализа финансовых результатов особое внимание уделяется наиболее существенной составляющей их формирования – прибыли от реализации продукции (товаров, работ, услуг), т. е. результату основной деятельности.

Основная деятельность - это осуществление операций, связанных с производством или реализацией продукции (товаров, услуг), что является определяющей целью создания предприятия. 

На прибыль от реализации продукции в целом по предприятию (по данным ф. № 2 "Отчет о финансовых результатах" - валовая прибыль) влияют четыре основных фактора первого уровня:
- объем реализации продукции в натуральных единицах (Qр);

- структура реализации (Уді);

- себестоимость единицы і-го вида продукции (Седі,);

- уровень цен единицы і-го вида продукции (Ці).

Соответственно, модель зависимости прибыли от приведенных факторов имеет следующий вид:
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Перечисленные  факторы  могут оказывать различное влияние на сумму валовой прибыли предприятия (табл. 3).

Таблица 3. Характеристика факторов, влияющих на сумму валовой прибыли

	№ п/п
	Фактор
	Характеристика влияния

	1
	Объем реализации продукции
	может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли: увеличение объема продажи рентабельной продукции приводит к увеличению прибыли; если продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли

	2
	Структура реализации
	может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли: при возрастании доли реализации рентабельной продукции сумма прибыли увеличивается; при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции - общая сумма прибыль уменьшается

	3
	Себестоимость продукции
	себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему увеличению суммы прибыли, и наоборот

	4
	Изменение уровня среднереализаци-онных цен
	изменение уровня среднереализационных цен и прибыль находятся в  прямой пропорциональной зависимости: при увеличении уровня отпускных цен сумма прибыли растет, наоборот


Порядок расчета влияния перечисленных факторов на изменение валовой прибыли

1. Чистый доход базового периода:
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2. Чистый  доход  за  анализируемый период:
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3. Себестоимость реализации базового периода:
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4. Себестоимость реализации за анализируемый период: 
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5. Чистый доход при структуре и объеме реализации за анализируемый период и ценах базового периода:
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  или   
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6. Себестоимость реализации при структуре и объеме реализации анализируемого периода и себестоимости единицы продукции базового периода: 


[image: image9.wmf]å

=

´

´

=

n

1

i

0

i

1

i

1

усл

Сед

Уд

Qр

С

   или    
[image: image10.wmf]å

=

´

=

n

1

i

1

i

0

i

усл

Qp

Сед

С


7. Прибыль от реализации базового периода: 
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8. Прибыль от реализации  за  анализируемый период:
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9. Прибыль от реализации при структуре и объеме реализации  анализируемого периода:
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10. Изменение прибыли от реализации под влиянием структурных сдвигов и фактического объема реализации:
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10.1. Изменение прибыли от реализации под влиянием изменения объема реализации:
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 – индекс фактического объема реализации.

10.2.  Изменение   прибыли   под   влиянием структурных сдвигов:

[image: image17.wmf]Qр

Qр

,

Уд

Уд

ВП

ВП

ВП

D

-

D

=

D


11. Изменение прибыли от реализации под влиянием изменения цен реализации:
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12. Изменение прибыли от реализации под влиянием изменения себестоимости:
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13. Общее   изменение    прибыли   от реализации:

[image: image20.wmf]С

Ц

Qр

,

Уд

0

1

ВП

ВП

ВП

ВП

ВП

ВП

D

+

D

+

D

=

-

=

D


Проанализировав прибыль от реализации продукции в целом по предприятию,  далее оценивают уровень и динамику прибыли от реализации отдельных видов продукции с помощью следующей модели:
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Результаты аналитических расчетов, полученные по приведенной методике, являются необходимой информационной базой для разработки товарной политики предприятия и поиска резервов снижения себестоимости продукции.

По аналогичной схеме анализируются финансовые результаты от других видов деятельности.

4. Оценка рентабельности деятельности предприятия

Конечные результаты деятельности характеризуются не только абсолютными показателями прибыли или убытка, но и относительными показателями эффективности: рентабельностью (которая иногда отождествляется с прибыльностью и доходностью) и окупаемостью (покрытие), которые делятся на три группы. 

Затратные показатели рентабельности характеризуют эффективность использования средств, потребленных в процессе производства или осуществления других видов деятельности, а именно, сколько прибыли (эффекта) получает предприятие с каждой гривны, израсходованной на осуществление определенного вида деятельности.

Общая формула затратных показателей рентабельности имеет следующий вид:
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где RЗ – рентабельность;

       П – прибыль;

        З – затраты.

Ресурсные показатели рентабельности характеризуют доходность ресурсов или капитала предприятия (собственного, привлеченного, основного, оборотного и т.п.).  Они определяются:
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где А (К) – стоимость активов (капитала) или их составляющих.

Доходные показатели рентабельности характеризует эффективность коммерческой деятельности (реализации). Рассчитываются:
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где ЧД – чистый доход.

Для расчета приведенных показателей рентабельности в числителе могут использоваться показатели чистой прибыли, общей прибыли или прибыли от реализации продукции.

Порядок расчета, характеристика и содержание основных показателей эффективности представлен в табл. 4.

Таблица 4.  Порядок расчета относительных показателей эффективности деятельности 

	№

п/п
	Показатели
	Расчетная формула
	Характеристика

	1
	2
	3
	4

	1. ЗАТРАТНЫЕ   ПОКАЗАТЕЛИ

	1.1
	Рентабельность продукции (товаров, работ, услуг)
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	Рассчитывается как отношение валовой прибыли от реализации к    себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг)

	1.2
	Рентабельность операционной деятельности
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	Рассчитывается как отношение финансового результата от операционной деятельности к операционным затратам

	1.3
	Рентабельность обычной деятельности
	
[image: image27.wmf]%

100

З

НП

Р

ОБД

ОБД

ОБД

´

=


	Рассчитывается как отношение финан​сового результата от обычной деятельности к затратам от обычной деятельности

	1.4
	Рентабельность хозяйственной деятельности
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	Рассчитывается как отношение общего финансового результата от  деятельности к затратам предприятия

	1.5
	Коэффициент покрытия производственных затрат
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	Рассчитывается как отношение чистого дохода к себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг)

	1.6
	Коэффициент окупаемости производственных затрат
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	Рассчитывается как отношение себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг)  к   чистому доходу

	2. РЕСУРСНЫЕ  ПОКАЗАТЕЛИ

	2.1
	Рентабельность предприятия (активов, производства, произ-водственного капитала, общая экономическая рентабельность)
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	Рассчитывается как отношение чистой прибыли предприятия к среднегодовой стоимости активов предприятия

	2.2
	Рентабельность собственного капитала
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	Рассчитывается как отношение прибыли до налогообложения к среднегодовой стоимости собственного капитала

	2.3
	Рентабельность привлеченного капитала
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	Рассчитывается как отношение прибыли до налогообложения к среднегодовой стоимости привлеченного капитала

	2.4
	Рентабельность перманентного капитала
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	Рассчитывается как отношение прибыли до налогообложения к среднегодовой стоимости собственного капитала и долгосрочных обязательств

	2.5
	Рентабельность необоротных активов (фондорентабельность)
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	Рассчитывается как отношение прибыли до налогообложения к среднегодовой стоимости необоротных активов

	2.6
	Рентабельность оборотных активов
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	Рассчитывается  как отношение прибыли до    налогообложения к среднегодовой стоимости оборотных активов

	2.7
	Коэффициент покрытия активов
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	Рассчитывается как отношение чистого дохода к среднегодовой стоимости         активов предприятия

	2.8
	Коэффициент окупаемости активов
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	Рассчитывается как отношение среднегодовой стоимости активов к чистому доходу

	2.9
	Коэффициент покрытия собственного капитала
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	Рассчитывается  как отношение чистого дохода к среднегодовой стоимости       собственного капитала предприятия

	2.10
	Коэффициент окупаемости собственного капитала
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	Рассчитывается как отношение среднегодовой стоимости собственного капитала к чистому доходу

	3. ДОХОДНЫЕ  ПОКАЗАТЕЛИ

	3.1
	Валовая рентабельность реализации продукции (товаров, работ, услуг)
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	Рассчитывается  как отношение валовой прибыли к чистому доходу

	3.2
	Чистая рентабельность реализации продукции (товаров, работ, услуг)
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	Рассчитывается как отношение чистой прибыли к чистому доходу

	3.3
	Рентабельность дохода от операционной деятельности
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	Рассчитывается как отношение финансо​вого результата от операционной деятельности к доходу от           операционной деятельности


Показатели рентабельности целесообразно рассчитывать как в целом по предприятию, так и по его структурным подразделениям, отдельным направлениям деятельности и видам продукции.

В процессе анализа рентабельности оценивается уровень выполнения принятых параметров (плана, прогноза и т.п.), изучается динамика показателей, факторы изменения их уровня, осуществляется сравнительный многомерный анализ, определяются резервы роста рентабельности. Последовательность анализа определяется его целью. Например, при выборе вариантов решений относительно производства изучается рентабельность отдельных изделий и факторы ее изменения; при оценке результатов деятельности - рентабельность реализованной продукции и т.п.

Мероприятия, с помощью которых можно избежать влияния негативных тенденций, выявленных в ходе анализа показателей  эффективности деятельности, приведены в табл. 5.
Таблица 5. Мероприятия по избежанию отрицательных тенденций в хозяйственной деятельности предприятия

	Отрицательная тенденция
	Факторы
	Мероприятия

	1
	2
	3

	Снижение рентабельности продукции (реализации)
	Увеличение себестоимости
	· изучение наиболее весомых статей себестоимости и их влияния на изменение общего показателя;

· расчет точки безубыточности на основе распределения затрат на постоянные и переменные;
· анализ прибыльности отдельных видов продукции и возможностей усовершенствования номенклатуры

	
	Уменьшение объема реализации
	· разработка эффективных мероприятий маркетинговой политики;

· усовершенствование ассортиментной политики;

· пересмотр политики ценообразования


	1
	2
	3

	Снижение рентабельности активов
	Снижение оборачиваемости активов
	· реализация или списание ненужных основных производственных средств;

· снижение дебиторской задолженности

	
	Нерациональное     использование оборотных активов
	· уменьшение запасов сырья, материалов, топлива и т.п.; 

· контроль текущих активов и обязательств;

· усовершенствование кредитной политики в разрезе контроля за дебиторской задолженностью


5. Анализ рентабельности продукции

Изменение показателей рентабельности происходит под влиянием соответствующих факторов.  Так, на уровень рентабельности продукции влияют следующие основные факторы первого уровня: объем, структура, цена и себестоимость реализации

Расчет уровня влияния факторов целесообразно осуществлять с помощью приема цепных подстановок и преобразованной расчетной формулы рентабельности продукции:
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Расчет изменения рентабельности продукции за счет перечисленных факторов осуществляется следующим образом:
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Аналогично проводится факторный анализ показателя рентабельности реализации.
Рентабельность отдельных видов продукции анализируется  по формуле:
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Отличием факторного анализа рентабельности отдельных видов продукции от рентабельности всей продукции является то, что не учитывается влияние структурного фактора.
В соответствии с рассмотренными выше моделями рентабельности продукции и единиц продукции, уровень рентабельности не зависит от объема реализации, так как с изменением последнего предполагается, что прибыль и сумма затрат изменяются равномерно. То есть продукция является рентабельной, если прибыль изменяется прямо пропорционально объему реализации. И наоборот, если продукция является убыточной, то прибыль изменяется обратно пропорционально. В данном случае не учитывается взаимосвязь объема производства (реализации) продукции и ее себестоимости. Это противоречит реальной действительности, ведь затраты могут быть постоянными (на которые не влияет объем реализации) и переменными (которые зависят от объема реализации). Учет такого подхода к делению затрат дает возможность осуществить системный факторный анализ рентабельности единицы продукции по следующей модели:
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где 
[image: image57.wmf]ПРОДi

Р

 – рентабельность единицы продукции;
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Qp

 – объем реализации отдельного вида продукции;
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 – цена по единицу продукции;
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 – переменные затраты на единицу продукции; 

 
[image: image61.wmf]i

Зпост

 – постоянные затраты на отдельный вид продукции; 

Такая модель факторного анализа исследует и количественно определяет не только непосредственные, но и опосредствованные связи ее элементов, а именно постоянные и переменные расходы.

6. Анализ рентабельности капитала

Каждому предприятию необходимая информация о  рентабельности его деятельности. Таким показателем является экономическая рентабельность (рентабельность производства, активов). На ее уровень оказывают влияния такие факторы: изменение прибыли, изменение стоимости оборотных и необоротных активов. Для определения влияния этих факторов на изменение рентабельности используют способ цепных подстановок и следующую факторную модель:
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Для более подробного анализа рентабельности производственного капитала можно использовать модель, предложенную М.И. Бакановым и А.Д. Шереметом:
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где   П – прибыль от операционной деятельности;

     ОФ – среднегодовая стоимость основных производственных фондов;

      ОА – среднегодовые остатки оборотных активов;
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 – рентабельность реализации;
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 – капиталоемкость продукции; 
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 – затраты на 1 грн. продукции;
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 – зарплатоемкость продукции;
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 – материалоемкость продукции;
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 – фондоемкость продукции;

По этой модели рентабельность активов тем выше, чем выше прибыльность продукции,  фондоотдача необоротных активов  и скорость оборота оборотных активов; чем ниже затраты на 1 грн. продук​ции и удельные затраты по экономическим элементам (средств труда, материалов, труда). Числовая оценка влияния отдельных факторов на уровень рентабельности определяется методом цеп​ных подстановок или интегральным методом оценки влияния факторов. 
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ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ





Финансовый результат от чрезвычайной деятельности





Финансовый результат от обычной деятельности





Налоги из чрезвычайной прибыли





Финансовый результат от обычной деятельности до налогообложения
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Чрезвычайные расходы





Чрезвычайные доходы
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Себестоимость реализованной продукции





Административные расходы, расходы на сбыт, прочие операционные расходы
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Чистый доход





НДС, акцизный сбор и др.
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