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ВВЕДЕНИЕ 
 

Предприятия механической инженерии являются неотъем-

лемой и стратегически важной частью национальной экономики, 

традиционно внося значительный взнос в формирование валового 

внутреннего продукта.  

Вместе с тем, в настоящее время отечественные предприятия 

механической инженерии страдают от сложных систематических 

проблем, что неминуемо приводит к снижению их конкуренто-

способности в Украине и на мировом рынке.  

В таких условиях как никогда раньше актуализируется 

необходимость активизации научно-исследовательской и иннова-

ционной деятельности на предприятиях механической инженерии, 

что, в частности, должно получить отражение в генерировании 

новейших инженерных решений. 

Целью выполнения экономической части дипломной работы 

магистра в отрасли механической инженерии является 

формирование необходимых теоретических знаний и практических 

навыков будущих специалистов относительно осуществления 

технико-экономического обоснования целесообразности практичес-

кого внедрения новейших инженерных решений.  

Экономическая часть дипломной работы магистра является 

содержательным разделом научно-исследовательской работы и 

оформляется в соответствии с общими требованиями дипломного 

проектирования отрасли знаний 13 «Механическая инженерия». 

Учитывая активные трансформационные и интеграционные 

процессы в экономике рекомендуется выполнять экономическую 

часть дипломной работы магистра отрасли знаний 13 «Механи-

ческая инженерия» в соответствии с международным стандартом 

UNIDO, в котором учитываются особенности подготовки технико-

экономических обоснований целесообразности практического 

внедрения новейших инженерных решений в странах с переходной 

экономикой. Ориентированный объем экономической части 

дипломной работы магистра в отрасли механической инженерии − 

7-10 страниц. Промежуточные экономические расчеты, норматив-

ную, лицензионную и патентную информацию следует приводить в 

приложениях. 



СОДЕРЖАНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ЧАСТИ 

ДИПЛОМНОЙ РАБОТЫ МАГИСТРА 
 

В соответствии со стандартом UNIDO [4, 5], ТЭО 

целесообразности практического внедрения новейших инженерных 

решений должно включать такие разделы: описание отрасли и 

предприятия, описание услуги (товара), продажи и маркетинг, план 

производства, финансовый план, оценка экономической эффектив-

ности проекта, гарантии и риски, приложения. 
 

1. Описание отрасли и предприятия 

Кратко описываются тенденции и перспективы развития 

отрасли, место предприятия на рынке, характеризуются основные 

партнеры и конкуренты. С целью характеристики финансового 

состояния предприятия и его возможности к реализации проекта, в 

приложении приводятся результаты анализа финансовых показате-

лей деятельности предприятия (табл. 1). 
 

Таблица 1 − Финансовый результат предприятия 

Показатели Значения показателей по годам 

1-й год 2-й год Δ, % 3-й год Δ, % 

Чистый доход от реализации 

продукции (товаров, работ, 

услуг), тыс. грн. 

     

Себестоимость реализованной 

продукции (товаров, работ, 

услуг), тыс. грн. 

     

Валовая прибыль (убыток),  

тыс. грн. 

     

Финансовый результат до 

налогообложения, тыс. грн. 

     

Чистый финансовый результат, 

тыс. грн. 

     

 

2. Описание услуги (товара) 

Описываются характеристики услуги (товара) (табл. 2). 

Проводится опрос экспертной группы, по результатам 

которого определяется потенциальная конкурентоспособность услу-

ги (товара) (результаты приводятся в приложениях) (табл. 3). 



Таблица 2 − Характеристика услуги (товара) 
Критерий Описание 

Наименование  

Назначение и отрасль применения  

Основные характеристики  

Патентоспособность и авторские права  

Наличие или необходимость лицензирования  

Степень готовности предприятия к предос-

тавлению услуги (производству товара) 

 

Наличие сертификата качества  

Безопасность и экологичность  

Условия предоставления услуги  

(реализации товара) 

 

Гарантии и сервис  

Эксплуатация  

Утилизация  

 

Таблица 3 − Конкурентоспособность услуги (товара) 

Объект Бальные оценки экспертов Средний 

балл 
Ранг 

№ 1 № 2 … № n 

Услуга (товар)       

Аналог № 1       

Аналог № 2       

…       

Аналог № n       

Коэффициент конкордации (степень достоверности оценок экспертов)  
2 критерий Пирсона (рассчитанное значение)  
2 критерий Пирсона (табличное значение)  

 

Методические указания: 
 

1. Коэффициент конкордации предлагается рассчитывать по 

упрощенному варианту без учета связанности рангов: 
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где S   сумма квадратов отклонений; 

      m  численность экспертов в экспертной группе; 

      n   количество объектов, которые оцениваются экспертами. 



2. Отсюда сумма квадратов отклонений рассчитывается по 

такой формуле: 
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где ija   ранг і-го объекта, присвоенный ему j-м экспертом. 

 

3. Традиционно статистическая значимость коэффициента 

конкордации проверяется по 2 критерию Пирсона: 
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Рассчитанное значение 2 критерия Пирсона сравнивается с 

табличным значением при заданной вероятности и числе степеней 

свободы. В случае, если табличное (критическое) значение крите-

рия Пирсона меньше рассчитанного, то гипотеза о наличии 

согласованности мнений экспертов принимается. 

 

3. Продажи и маркетинг 

Составляются планы продаж и маркетинга (табл. 4-5). 

 

Таблица 4 − План продаж 

Показатели Значения показателей по годам Всего 
1-й год 2-й год … n год 

Объем реализации услуг  

(товара), натур. ед. 

     

Цена за услугу (товар), грн.      

Выручка (доход) от реализации 

услуг (товара), тыс. грн. 

     

 

Таблица 5 − План маркетинга 

Показатель Значения показателя по годам Всего 
1-й год 2-й год … n год 

Общие расходы на  

маркетинг, тыс. грн. 

     



Методические указания: 

 

1. Выручка (доход) от реализации услуг (товара) определяется 

следующим образом: 
 

                                            едЦВ Q ,                                        (4) 
 

где Q − объем реализации услуг (товара), натур. ед.; 

      Цед  − цена за услугу (товар), грн. 
 

2. В расходы на маркетинг включаются расходы на маркетин-

говые исследования, стимулирование продаж и их осуществление. 
 

4. План производства 

План производства отображается в табл. 6. 
 

Таблица 6  План производства 

Показатели Значения показателей по годам Всего 
1-й год 2-й год … n год 

Объем производства услуг (товара), 

натур. ед. 

     

Материальные затраты, тыс. грн.:      

    на основные материалы      

    на вспомогательные материалы      

    на электроэнергию для 

    производственных мощностей 

     

Оплата труда персонала, тыс. грн.:      

    основная заработная плата      

    дополнительная заработная плата      

    единый социальный взнос      

Амортизация основных производ-

ственных фондов, тыс. грн. 

     

Цеховая себестоимость услуги 

(товара), тыс. грн. 

     

Общепроизводственные  

расходы, тыс. грн. 

     

Производственная себестоимость 

услуги (товара), тыс. грн. 

     

Внепроизводственные  

расходы, тыс. грн. 

     

Полная себестоимость услуги 

(товара), тыс. грн. 

     



Методические указания: 

 

1. Материальные затраты являются суммой расходов на 

основные материалы, расходов на вспомогательные материалы и 

расходов на электроэнергию для производственных мощностей: 
 

элвсп.мосн.ммат ЗЗЗЗ  ,                            (5) 
 

где Зосн.м − расходы на основные материалы, тыс. грн.; 

      Звсп.м − расходы на вспомогательные материалы, тыс. грн.; 

      Зэл − расходы на электроэнергию для производственных 

мощностей, тыс. грн. 

 

2. Расходы на оплату труда персонала рассчитываются так: 
 

ЕСВФОТЗ общперс  ,                              (6) 
 

где ФОТобщ − общий фонд оплаты труда персонала, тыс. грн.; 

       ЕСВ − единый социальный взнос (единый взнос на обще-

обязательное государственное социальное страхование), тыс. грн.  

Определяется как установленный соответствующий процент от 

фонда оплаты труда персонала предприятия [3]. 

 

3. Общий фонд оплаты труда персонала определяется так: 
 

допоснобщ ФОТФОТФОТ  ,                        (7) 
 

где ФОТосн − фонд основной заработной платы персонала, тыс. грн.; 

      ФОТдоп − фонд дополнительной заработной платы персонала, 

тыс. грн. 

 

4. Цеховая себестоимость включает материальные затраты, 

расходы на оплату труда персонала и амортизацию основных 

производственных фондов: 
 

                                            ОФперсматцех АЗЗС  ,                         (8) 
 

где АОФ − амортизация основных производственных фондов, тыс. 

грн. Начисляется по группам основных производственных фондов с 

учетом рекомендаций, которые содержатся в ПКУ [2]. 



5. Производственная себестоимость включает кроме цеховой 

себестоимости общепроизводственные расходы: 
 

общ.прцехпр ЗСС  ,                               (9) 
 

где Зобщ.пр − общепроизводственные расходы, тыс. грн. 
 

6. Полная себестоимость включает производственную 

себестоимость и внепроизводственные расходы: 
 

                                  внепрпрполная ЗСС  ,                         (10) 
 

где Звнепр − внепроизводственные расходы, тыс. грн. 
 

5. Финансовый план 

В табл. 7 отображаются ожидаемые показатели финансового 

результата деятельности предприятия после практического внедре-

ния предлагаемой услуги (товара). 

 

Таблица 7  Финансовый план 

Показатели Значения показателей по годам Всего 
1-й год 2-й год … n год 

Чистый доход от реализации услуг 

(товара), тыс. грн. 

     

Валовая прибыль (убыток),  

тыс. грн. 

     

Финансовый результат до 

налогообложения, тыс. грн. 

     

Чистый финансовый результат, 

тыс. грн. 

     

 
Методические указания: 

 

1. Чистый доход от реализации услуг (товара) определяется 

по следующей формуле: 
                        

           НДСВЧД  ,                                   (11) 
 

где НДС − налог на добавленную стоимость, тыс. грн. Начисляется 

как установленный в ПКУ [2] соответствующий процент от 

выручки (дохода) от реализации услуг (товара). 



2. Валовая прибыль (убыток) вычисляется по формуле 
 

           полнаяСЧДВП  .                                   (12) 
 

3. Финансовый результат до налогообложения рассчитыва-

ется следующим образом: 
 

                              дрдринвинвфф ЗДЗДЗДВПФР  ,            (13) 
 

где Дф − доходы от финансовой деятельности, тыс. грн.; 

       Зф − затраты на финансовую деятельность, тыс. грн.; 

      Динв − доходы от инвестиционной деятельности, тыс. грн.; 

      Зинв − затраты на инвестиционную деятельность, тыс. грн.; 

      Ддр − доходы от другой деятельности, тыс. грн.; 

      Здр − затраты на другую деятельность, тыс. грн. 

 

4. Чистый финансовый результат рассчитывается так: 
           

 НПФРЧФР  ,                                   (14) 
 

где НП − налог на прибыль, тыс. грн. Начисляется как установлен-

ный в ПКУ [2] соответствующий процент от финансового 

результата до налогообложения. 

 

6. Оценка экономической эффективности проекта 

Результаты экономической оценки эффективности проекта 

отображаются в виде табл. 8. 

 

Таблица 8 − Экономическая эффективность проекта 

Показатели Значения показателей по годам Всего 
1-й год 2-й год … n год 

Инвестиционные затраты, тыс. грн.      

Дисконтированные 

инвестиционные затраты, тыс. грн. 

     

Доход, тыс. грн.      

Дисконтированный доход, тыс. грн.      

Чистый дисконтированный доход, 

тыс. грн. 

 

Индекс доходности  

Внутренняя норма доходности, %  

Период окупаемости проекта, годы  



Методические указания: 

 

1. Чистый дисконтированный доход характеризует чистые 

выгоды проекта и рассчитывается следующим образом: 
 

                   
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где Д − доход, тыс. грн.; 

      ИЗ − инвестиционные затраты, тыс. грн.; 

      r − ставка (норма) дисконта, %. 
 

Проект эффективен, если ЧДД > 0. Более эффективен 

инвестиционный проект, который характеризуется большим ЧДД. 

2. Индекс доходности является отношением дисконтирован-

ных доходов и дисконтированных затрат: 
 

                  
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Проект эффективен, если ИД > 1. Более эффективен 

инвестиционный проект, который характеризуется большим ИД. 

3. Внутренняя норма доходности определяется методом 

последовательных подстановок: 
 

                   
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Для определения внутренней нормы доходности 

рекомендуется применять опцию «Подбор параметров» в Microsoft 

Excel или функцию IRR у OpenOffice.org.Calc. Более эффективен 

инвестиционный проект, который характеризуется большей ВНД. 

4. Период окупаемости проекта определяется с помощью 

графического метода как точка пересечения кривой аккумулирован-

ных дисконтированных доходов по годам реализации проекта и 

прямой общей суммы дисконтированных инвестиционных 

затрат (рис. 1).  
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Рисунок 1 − Период окупаемости проекта (пример) 

 

Более эффективен инвестиционный проект, который 

характеризуется меньшим периодом окупаемости. 

 

7. Гарантии и риски 

Оцениваются риски практического внедрения предлагаемого 

инженерного решения через анализ сценариев (пессимистичного, 

оптимистичного и реалистичного) реализации проекта (табл. 9). 

 

Таблица 9 − Сценарии реализации проекта 
 

Переменная (фактор) 

Изменения факторов, % 

Пессимистичный 

сценарий 

Оптимистичный 

сценарий 

Реалистичный 

сценарий 

Объем реализации услуг 

(товара), натур. ед. 
-10 +5 +3 

Цена за услугу (товар), грн. -15 0 +10 

ЧДД, тыс. грн.    

ИД    

ВНД, %    

Период окупаемости 

проекта, годы 

   

Период окупаемости 

Убыточная зона 

Прибыльная зона 
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