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1. ОПИС НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ «РИТОРИКА»

	Характеристика обсягів підготовки
	Характеристика лекційного потоку
	Характеристика навчального процесу

	Загальний обсяг – 3   кредити.
Усього годин – 108.
Усього блоків змістов-них модулів – 2.
Один змістовний мо-дуль – 40/78 год.

Усього аудиторних занять на тиждень – 3 год.: лекцій – 2 год.
Залікових модулів – 2.
	Напрям підготовки: 0101 «Педагогічна осві-та», професійна спрямо-ваність за спеціально-стями: 6. 010104 «Про-фесійне навчання. Екс-плуатація і ремонт місь-кого і автомобільного транспорту» та 6. 010104 «Професійне навчання. Метрологія, стандартизація та серти-фікація в машинобуду-ванні», освітньо-квалі-фікаційний рівень – спеціаліст.
Кількість навчальних груп у потоці – 2.
Укладач – професор Дроздова І.П.
	Навчальний курс – обов’язковий.
Рік підготовки – 5.
Семестр навчання – 9.
Кількість лекційних годин – 36.
СРС, годин – 54. 
Поточний контроль, види – модульний.
Консультації – 10 год. на навчальну групу.

Підсумковий контроль –інтегрований залік.


2. ОРГАНІЗАЦІЙНО-МЕТОДИЧНІ ВКАЗІВКИ
Метою дисципліни є знайомство студентів із законами спілкування, монологічного і діалогічного висловлювань, умінням переконувати і грамотно будувати свої стосунки у професійній діяльності (з підлеглими, колегами і керівниками), уникати зайвих конфліктів, що виникають через невміння фахівців передати свою думку, у процесі виконання майбутніми інженерами-педагогами своїх професійних обов’язків. 

Предметом навчальної дисципліни є методично адаптована система понять, закономірностей і механізмів риторичних навичок публічних виступів перед студентською аудиторією, на наукових конференціях і симпозіумах, проведення ділових бесід тощо в сучасному суспільстві.

Завданнями навчальної дисципліни є формування у студентів знань, умінь і навичок щодо:

- мистецтва спілкування у професійних ситуаціях;
- комунікативних навичок грамотно будувати висловлювання, передавати свої думки, уявлення, погляди, пропозиції тощо; 
- умінь ефективного вербального і невербального спілкування, мовного впливу;

- загальних знань зі структури публічного виступу.
У результаті вивчення дисципліни студент повинен знати:

- основні поняття науки про мовленнєвий вплив, його чинники, правила та прийоми;
- визначення риторики, її зв’язок з іншими дисциплінами, місце риторики в системі підготовки інженера-педагога;

- історію виникнення риторики, основні її розділи, жанри;

- визначення ефективності мовного впливу, його умови;

- визначення комунікативних бар’єрів,  їх різновиди; 

 - основні закони формальної логіки, вчення про поняття і судження, умовивід і силогізм;

- правила вербального мовного впливу;

- види невербальних сигналів та невербальні засоби підсилення комунікативної позиції того, хто говорить;

- види публічних виступів за метою та  за формою, загальні вимоги до публічного виступу;

- вимоги до усного тексту публічного виступу;

- способи підготовки до публічного виступу;

- вступ, його види та функції, прийоми залучення уваги аудиторії;

- прийоми боротьби з хвилюванням;

- риторичні позиції оратора у ході виступу, його погляд, поза, жести та ін.;

- прийоми реагування на типові  неполадки та перешкоди під час виступу;
- чинники, що впливають на увагу слухачів, періоди уваги та прийоми її підтримування; 
- функції кінцівки публічного виступу, варіанти кінцівок;
- принципи відповіді  оратора на запитання аудиторії;
- способи  і правила аргументації;
- рекомендації щодо виступу в різних типах аудиторії.
Студент повинен уміти:

- характеризувати стиль, манеру викладу матеріалу, використання ораторських прийомів та ін.  видатних ораторів;

- розрізняти судження та речення, удосконалювати уміння користуватися поняттями, здійснювати аналіз текстів щодо порушення законів логіки, використовувати логічні зв’язки;

- застосовувати правила, прийоми та способи підготовки публічного виступу;

- будувати виступ за традиційною композицією з трьох частин відповідно до правил ефективного риторичного впливу на конкретну аудиторію;

- підготувати конспект виступу та користуватися ним;

- демонструвати певну риторичну позицію, дотримуючись оптимальної манери виступу;

- оптимально реагувати на неполадки та перешкоди під час виступу ;

- демонструвати застосування варіантів кінцівок публічного виступу;

- відповідати на запитання аудиторії щодо основних принципів відповіді оратора на запитання;

- аргументувати певний погляд, використовуючи правила та способи аргументації.
Студент повинен мати уявлення про:
- невербальні засоби підсилення комунікативної позиції  того, хто говорить;

- психологічну та фізичну підготовку до виступу;
- прийоми боротьби з хвилюванням;

- прийоми підтримання уваги аудиторії під час виступу;

- застосування різних видів вступу до публічного виступу та прийоми залучення уваги аудиторії.
3. ОРГАНІЗАЦІЙНО-МЕТОДИЧНІ ОСОБЛИВОСТІ (ОМО)

ПРОВЕДЕННЯ ЗАНЯТЬ

Навчальна дисципліна «Риторика» базується на знаннях, сформованих у студентів у процесі засвоєння спеціальних розділів дисциплін «Філософія» і «Логіка», «Соціальна педагогіка», «Українська мова (за професійним спрямуванням)» і поєднується з дисциплінами «Соціологія» і «Психологія».

Вивчення дисципліни здійснюється у формі лекційних і практичних занять, а також самостійної роботи.

У лекційному курсі особлива увага приділяється теоретичним положенням  дисципліни у сфері практичних навичок публічних виступів, розвитку  комунікативних знань, риторичних умінь людини у процесі професійної діяльності. Під час читання курсу увага звертається на види і жанри публічних виступів; вербальні й невербальні засоби спілкування, на актуальність тем, практичне використання здобутих знань, а також розвиток мовної особистості студента.

Практичні заняття з дисципліни спрямовані на закріплення теоретичних знань і формування риторичних умінь у студентів щодо використання методів, засобів і технологій публічного виступу у професійній діяльності залежно від конкретних ситуацій.
Для формування уявлень і закріплення знань та умінь із дисципліни «Риторика» за основними видами занять організується та методично забезпечується самостійна робота студентів (СРС), що організується за основними видами занять. Завдання на СРС повідомляються у ході лекційних занять.

Для оцінки якості сформованості знань і умінь студентів передбачено поточні контролі та підсумковий контроль. Поточні контролі знань та умінь студентів проводяться у вигляді модульних контролів. Підсумковий контроль передбачений у вигляді інтегрованого заліку.

4. ЗМІСТ НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ ЗА БЛОКАМИ ЗМІСТОВИХ МОДУЛІВ ТА ЗМІСТОВИМИ МОДУЛЯМИ

БЛОК ЗМІСТОВНИХ МОДУЛІВ 1
Теорія риторики

Змістовий модуль 1. «Риторика як мистецтво і наука. Предмет риторики».  Риторика як складова науки про мовний вплив. Основні поняття науки про мовний вплив. Чинники, правила і прийоми мовного впливу. Комунікативна позиція. Способи мовного впливу на особистість. 
Змістовий модуль 2.  Предмет риторики: історія, теорія, практика і техніка.
Красномовство у Стародавній Греції: Демосфен: особистість і промови,   «Риторика» Аристотеля. Цицерон про ораторське мистецтво.

Змістовий модуль 3. «Основні розділи риторики». Збирання матеріалу (інвенція), розміщення матеріалу (диспозиція), добір і сполучення слів і стилістичних фігур (елокуція), засвоєння матеріалу і виголошення промови.  
Змістовий модуль 4. «Правила риторики». Риторичне древо. Риторичний ідеал. Основні жанри ораторського мистецтва.
Змістовий модуль 5. ««Логічні основи риторики». Учіння про поняття і судження. Закони логіки. Учіння про умовивід і силогізм.

Контрольні завдання до БЗМ-1
1. Що таке мовний вплив?

2. Структура науки про мовний вплив.

3. Що таке риторика?

4. Основні поняття науки про мовний вплив.

5. Чинники, правила і прийоми мовного впливу.

6. Комунікативна позиція кожного з учасників спілкування.

7. Способи мовного впливу на особистість.

8. Комунікативні невдачі.

9. Комунікативна грамотність.

10. Предмет риторики і її місце серед гуманітарних наук.

11. Риторика як наука, її розділи.

12. «Золоті» правила риторики.

13. Риторичний ідеал.

14. Жанри ораторського мистецтва.

15. Поняття ефективної комунікації.

16. Ефективність і витратність спілкування.

17. Комунікативна рівновага.

18. Умови ефективного мовного впливу.

19. Комунікативні бар’єри.

20. Логічні основи риторики. Вчення про поняття і судження.

21. Основні закони формальної логіки.

22. Демосфен: особистість і промови.

23. Цицерон про ораторське мистецтво.

24. «Риторика» Аристотеля.

25. Правила вербального мовного впливу.

26. Види невербальних сигналів.

27. Імідж.

28. Невербальні засоби підсилення комунікативної позиції того, хто говорить.

БЛОК ЗМІСТОВНИХ МОДУЛІВ 2
ЗАГАЛЬНІ ОСОБЛИВОСТІ ПІДГОТОВКИ ПУБЛІЧНОГО ВИСТУПУ
Практичні аспекти 

Змістовий модуль 6. Ефективний мовний вплив. Ефективність та «затратність» спілкування. Умови ефективного мовного впливу. Поняття ефективної комунікації. Комунікативні бар’єри.  
Змістовий модуль 7. Невербальний мовний вплив. Співвідношення вербальних і невербальних сигналів у спілкуванні. Функції невербальних сигналів. Види невербальних сигналів. Невербальні засоби підсилення комунікативної позиції доповідача.  

Змістовий модуль 8. Вербальний мовний вплив. Поняття вербального спілкування. Чинник дотримання комунікативної норми. Чинник встановлення контакту зі співрозмовником. Чинники змісту мовлення та мовного оформлення. Чинник стилю спілкування. Чинник обсягу та розташування інформації. Види публічних виступів та основні вимоги до них. Підготовка публічних виступів у різних жанрах.

Змістовий модуль 9. Поведінка оратора в аудиторії. Зовнішній вигляд та манера виступу оратора. Індивідуальність оратора. Прийоми боротьби з хвилюванням під час виступу. Підтримання уваги аудиторії в ході виступу. Аргументація. Завершення публічного виступу. Урахування особливостей аудиторії. Ефективність публічного виступу.

Контрольні завдання до БЗМ-2

Модуль №2

1. Види публічних виступів за метою.

2. Види публічних виступів за формою.

3. Основні вимоги до публічного виступу.

4. Розмовність стилю виступу.

5. Риторичні фігури.

6. Виразність мовлення.

7. Підготовка до публічного виступу.

8. Початок виступу. Організаційний момент в аудиторії.

9. Вступ, його види та функції.

10. Прийоми залучення уваги аудиторії.

11. Сприйняття оратора аудиторією.

12. Манери, погляд, поза і жести оратора.

13. Прийоми боротьби з хвилюванням.

14. Риторичні позиції оратора у ході виступу.

15. Реакція оратора на неполадки та перешкоди в ході виступу.
16. Фактори, що впливають на увагу слухачів.
17. «Читання» оратором в аудиторії.
18. Періоди уваги.
19. Прийоми підтримування уваги.
20. Функції кінцівки публічного виступу. Варіанти кінцівок.
21. Відповіді на запитання аудиторії.
22. Теза і аргументи.
23. Переконливість аргументів.
24. Правила аргументації.
25. Способи аргументації.
26. Перешкоди сприйняттю аргументації.
27. Правила ефективної аргументації.
28. Інформаційний виступ, його  основні особливості.
29. Рекламний виступ, правила його підготовки.
30. Переконливий виступ, його основні особливості.
31. Дебати. Проведення дебатів.
32. Розважальний виступ, його основні особливості.
33. Основні вимоги до протокольно-етикетних виступів.
34. Ефективність окремих форм публічного виступу.
35. Ефективність окремих видів публічного виступу.
36. Ефективність виступу в різних аудиторіях.
Таблиця 1. – Розподіл курсу за модулями, часом та видами занять

	Назва змістового модуля
	Загалом зміст. модуль
	Лекції
	Практ.

заняття
	СРС

	
	год/кред
	год.
	год.
	год.

	1
	2
	3
	4
	5

	Змістовий модуль 1. Риторика як мистецтво і наука. Предмет риторики. 
	6
	2
	2
	2

	Змістовий модуль 2. Основні розділи жанри ораторського мистецтва. 
	6
	2
	2
	2

	Змістовий модуль 3. Основні поняття науки про мовленнєвий вплив. 
	6
	2
	2
	2

	Змістовий модуль 4. 
	6
	2
	2
	2

	Змістовий модуль 5. 
	6
	2
	2
	2

	БЛОК ЗМІСТОВОГО МОДУЛЯ 1
	30/0,75
	10
	10
	10

	Змістовий модуль 6. 
	8
	2
	2
	4

	Змістовий модуль 7. 
	4
	2
	2
	2

	Змістовий модуль 8. 
	8
	2
	2
	2

	Змістовий модуль 9. 
	8
	2
	2
	2

	БЛОК ЗМІСТОВОГО МОДУЛЯ 2
	24/0,5
	8
	8
	8

	ЗАГАЛОМ:
	54/1,25
	18
	18
	18


Таблиця 2. – Структура залікових модулів

	Зміст навчального матеріалу
	Кількість годин
	Обсяг навчального матеріалу (кредити)

	Форма контролю

	ЗМ-1
	16
	0,44
	Модульний залік

	ЗМ-2
	24
	0,67
	Модульний залік


Система оцінки знань студентів і шкала оцінок 

за окремим заліковим модулем

Таблиця 3. – Система оцінки знань студентів

	За шкалою ESTS
	За національною шкалою
	За шкалою навчального закладу

	A
	Відмінно
	90 – 100

	BC
	Добре
	75 – 89

	DE
	Задовільно
	60 – 74

	FX
	Незадовільно зі змогою перескладання
	35 – 59

	F
	Незадовільно з обов’язковим повторним курсом
	1 – 34


Види, форми та методи навчання – лекції, практичні заняття, самостійна робота (згідно з табл. 1, 2).

Методичне забезпечення :

1. Бондаренко В.В. Риторика: Конспект лекцій. – Х., 2009.
2. Ілюстративний матеріал за темами змістовних модулів, відеофільми.
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3. Бондаренко В.В. Риторика: Конспект лекцій. – Х., 2009.
4. Далецкий Ч. Практикум по риторике. – М., 1996.
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10. Львов М. Р. Риторика. Культура речи. – М., 2002.
11. Михальская А. К. Основы риторики. – М., 1996.
12. Мурашов А. А. Риторика. – М., 1998.
13. Рождественский Ю. В. Теория риторики. – М., 1997.
14. Сопер П. А. Основы искусства речи. – М., 1992.
15. Юнина Е.А., Сагач Г. М. Общая риторика. – Пермь, 1992.
Додаткова:
1. Акишина А.А., Кано X., Акишина Т.Е. Жесты и мимика в русской речи: Лингвострановедческий словарь. – М., 1991.
2. Антонова Л. Г. Развитие речи. – Ярославль, 1997.
3. Б а е в а О. А. Ораторское искусство и деловое общение. – Минск, 2001.
4. Борисов А. Роскошь человеческого общения. – М., 1998.
5. Введенская Л. А., Павлова Л. Г. Человеческое слово могуче... – М., 1984.
6. Вербицкая Л. А., Богданова Н. В., Скляревская Г. Н. Давайте говорить правильно! Трудности современного русского произношения и ударения: Краткий словарь-справочник. – М., 2003.
7. Гольдин В. Е. Этикет и речь. – Саратов, 1978.
8. Гришина Н.В. и др. Я и другие: Общение в трудовом коллективе. – М., 1990. 
9. Гроссман Л. П. Об искусстве лектора. – М., 1970.
10. Десяева Н. Д., Лебедева Т. А., Ассуирова Л. В. Культура речи педагога. – М., 2003.
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